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Meie Opilasfirma Nodkas eesmirk on
villtida liigtarbimist ja iileliigse priigi
teket. Oma toote — riidest koti — valmistame
moobli-  ja  kardinafirmade  kanga
iilejadkidest. Riidest kotil on omapérane
disain ja huvitav sangasiisteem ning see
aitab vdhendada vajaminevate kilekottide
hulka kodus. Keskmine kahelapseline
Euroopa perekond viskab é&dra 13500
kilekotti aastas, meie kott on viahendanud
itheksa kuuga umbes 280800 kilekoti
kasutamist. Meie missiooniks on enda ja
oma klientide oOkoloogilist jalajilge
viiksemaks muuta ning anda vanale
kangale uus elu.

TOODE

Toote  omapdra  tuleneb  erilisest
sangasiisteemist, mille puhul saab Kkotti
kanda nii seljas kui ka olal. Koti

omblemiseks saadakse materjalid
mooblifirma Bellus OU ja European
Window Products OU iilejidkidest. Meie
kotid valmivad késitéona — ise dmbleme ja
kujundame akriitilvarvidega. Iga kott on
omanioline ning tinaval ei konni keegi
samasuguse aksessuaariga vastu. Kotti
on vodimalik kasutada korduvalt, sest
materjal on tugev ja vastupidav, seetdttu
ei pea meie Koti omanikud poes kiies iga
kord ostma uut kilekotti.

Foto 1. OF Nookas kott

FINANTSULEVAADE (15.04.19)

Kiive Kulud Kasum

845 € 308,46 € 536,54 €

SAAVUTUSED

Seitsme kuuga oleme klientidele kotte
turustades  teadvustanud  keskkonna-
probleemidest ja panustanud saastamise
vihendamisse. Vaatamata arengu-
raskustele, oleme jdlginud oma eesmirke ja
vadrtusi, olles motiveeritud neid ellu viima.
Ténaseks on meie Opilasfirmale tekkinud
kliendibaas, kelle toetusel oma sihtide
tdiitumiseni ~ liigume.  Oleme  oma
keskkonnasadstliku motteviisi eest saanud
tunnustust laatadel ja vdistlustel.




FIRMA LOOMINE -
suure algus

milleqi

Kevadel 10.aprillil 2018 istusid neli N&o
Reaalgiimnaasiumi Opilast Noo paisjirve

adres ning arutasid keskkonna-
probleemidest ja nende lahenduste
leidmisest. Arutelust siindis mote teha

loodussédstlik Gpilasfirma. Meeskond tuli
kokku tihtse eesmirgi nimel - meie kdigi
sidames on loodus ja taaskasutus.
Teavitasime juhendajat Svetlana Keiski
oma ideest luua dpilasfirma, kes palus teha
ajuriinnaku, kus moelda vélja toode. Algne
idee oli teha Noo Reaalglimnaasiumile
meeneid, seetdttu  koostasime  oma
klientide, Noo RG opilaste, tootajate ja
vilistlaste, vahel turu-uuringu. Kisitlust
analiilisides, tegime otsuse, et meie tooteks
saab riidest kott. Lihtne idee ja toode, kuid
selle motte kallal rohkem t66tades, muutus
see meile armsaks ja oluliseks. Me
soovisime mdjutada suuremat kogukonda,
mille tottu leiutasime riidest kotile erilise
sangasiisteemi. NoOokas kott on tehtud
taaskasutatud materjalidest, mida saab

kanda seljas kui ka 6lal. Oma eesmairkide
elluviimiseks otsustasime enda t00sse
kaasata ka kaasjuhendaja Maret Lepiksaare
ja mentori Siim Kokkota.

Opilasfirmaga alustasime neljakesi, aga
firma registreerisime kolmeliikmelisena.
Muutus koosseisu vidhenemises tulenes
liilkmete erinevas panustamises Opilasfirma
kdima liikkamises ja véartuste lahknevuses.
Opilasfirma registreerimisdokumente
vormistades ja  samaaegselt  toodet
arendades, kujunes meie firma kultuur, said
paika eesmdrgid ja véirtused. Ette
valmistades pohikirja ja asutamisprotokolli,
korraldasime  asutamiskoosoleku,  Kkus
osales ka juhendaja. Arutasime hetkelisi
muresid, nende dra hoidmist, kinnitasime
lilkmete  rollid  Opilasfirmas  ning
koostasime drimudeli (Tabel 1.), mis aitas
labimdeldult tegevust alustada. Moeldes
tagasi sellele esimesele koosolekule, voime
todeda, et oleme palju Sppinud. Peale sihi
paika panemist on muutunud meie arutelud
ja ndupidamised koosolekutel. Kui kellelgi
kaob energia, korraldame tihiseid teedhtuid.

PEAMISED PEAMISED VAARTUSPAKKUMINE: |[KLIENDISUHTED: |KLIENDISEGMENDID:
ARIPARTNERID: JA TEGEVUSED: keskkonnasaastlikus, sotsiaalmeedia, laadad, [noored, dpilased ja inimesed,
Eesti, Mooblifirma Bellus arendamiseks koolitustel  |multifunktsionaalsus, mugavus |tagasiside klientidelt,  [kes védrtustavad

OU, European Window
Products OU, Ngo
Reaalgiimnaasium, kliendid
(s.h Keila Noortekeskus),
FIE Kaja Kisel, Silvaliis
Karu, Bianca Rahnoja, AS
Abakhan Fabrics Eesti,
Humana kauplus, Perioodika
Repro OU, Karnaluks OU,
Ombluspisik OU

osalemine, partnerite
leidmine ja nendega
suhtlemine, tootmine-
Omblemine, disainime, toote
arendamine, miiiik- laatadel
ja sotsiaalmeedia kaudu,
sotsiaalmeedia hooldamine
ja uuendamine

PEAMISED
RESSURSID: tootjad
(0mblejad, disainerid),
tootmismaterjal, raha,
tooted, to6tajad (turundaja,
tootearendusjuht, tootejuht)

unikaalsus, stiilsus, head
milestused, kuuluvustunne

isiklikud kontaktid

KANALID: laadad,
kool, tutvused,
sotsiaalmeedia

keskkonnasobralikku, stiilset
ja mugavat eluviisi; Keila
Noortekeskus, N6o
Reaalgiimnaasium

KULUSTRUKTUUR: registreerimiskulu, prototiiiibid,
tootmismaterjal (trukid, sangapael, helkurpael,
akriititvarvid), tikktrikk, turundus, to6tasu

TULUVOOLUD: algkapital, miitik

Tabel 1.0F No6okas drimudel



Nimi — tookas nookas

Kuna meeskond sai kokku pandud mullu
kevadel, saime terve suvi tegeleda firma
nime motlemisega. See osutus iiheks
raskeimaks ja aegandudvaimaks
tilesandeks, sest tihti olime eriarvamusel.
Nime valimisel panime kirja kdoik

variandid, ka koige veidramad neist.
Tahtsime, et nimes oleks sees ,,O%-tiht,
sest oli soov panna tdhe sisse aatom nagu
NRG logol. Peale pikki arutelusid sai
Opilasfirma nimeks Nookas. Meie algsele
ideele keskendudes siindis nimi, mis
pohineb kahel sonal ,,n6okas“ ehk Noo
Reaalglimnaasiumi Odpilane ja ,to6kas*,
kuna Ndo kooli dpilastena oleme alati viga
tookad ja usinad.

Viartused
Opilasfirma tegevust alustades, panime
paika oma viairtused. Nende jirgi oleme
alati edasi liikkunud ning Opilasfirmat
arendanud.

Meie peamiseks vairtuseks on keskkond ja
selle hoidmine. Kottide tootmiseks ei ole
me tellinud uusi kangaid, vaid kasutame &ra
toostusfirmadest  iilejddnud  materjalid.
Algselt oli plaanis teha kottidele disainid
siiditriikiga, kuid see ei ldinud meie ideega
kokku, seega  kasutame  peamiselt
akriitilvdrve ning oleme leidnud vdimaluse
ka tikktriiki jaoks. Viirtuseks peame ka
mugavust ja unikaalsust. Kahe eraldi koti
asemel oleme vilja moelnud kaks tihes -
tanu erilisele sangade asetusele saab seda
kanda nii seljas kui ka olal. Eriliseks teeb
toote see, et me ei ole Eesti poodides
selliseid riidest kotte kohanud. Lisaks
jélgime, et meie disainid oleks stiilsed,
kuna tahame olla kindlad, et kotid sobiksid
Nookas sihtriihmaga ehk noortega.

Eritellimusena teeme Noo
Reaalgiimnaasiumi Kkotte, mis kannavad
ithtekuuluvuse ja hea mélestuse vaartust.

Meie motteviisid ja teod erinevad paljugi
konkurentide vaartustest. Meie eesmargiks
on leida sihtrithm, kelleks on noored, kes
soovivad hoida loodust, hindavad késitood
ja moekat stiili.

Erineme  teistest  Opilasfirmadest ja
kotitootjatest oma iseparaste omaduste tottu
(vaata Tabel 2). Nookas kott on
taaskasutatavast materjalist, mis sddstab
loodust, kuid meie konkurendid kasutavad
nahast materjali, mille varustamiseks on
saanud kannatada loomad. Meie kott on
justkui kaks tihes, sest seda saab kanda
seljas kui ka olal, kuid konkurentidel on
enamasti vaid ithe kandevoimalusega kott.
Kui meie kotid on tehtud késitoona ja iga
kott on omapérane, siis teistel on tihesugune
disain ning valmivad masstoodanguna.

Konkurendid OF Nookas

Nahast materjal | Taaskasutatud riie

Ainult dlal kantav | Seljas kui ka olal
kantav
Uhesugune disain [K&ik kotid erineva
koigil kottidel disaini ja vilimusega
Masstoodang Kasitoo

Tabel 2. Konkurents

3T — TOODE, TOOTMINE JA
TOOTEARENDUS

Toote idee oli algselt keskendunud Noo
Reaalgiimnaasiumile, et tekitada Opilastes,
vilistlastes  ning  tdotajates  suurem
ithtekuuluvustunne. Mdtteks oli teha Noo
RG logoga ja erilise disainiga T-sdrke,
sokke, riidest kotte ning muid kantavaid



esemeid. Kuid mida enam me selle idee
kallal to6tasime, moistsime, et tahame teha
midagi, millega on vdimalik kaugemale
jouda. Oli suur soov panustada rohkem
keskkonnahoidu ja  taaskasutusse.
Koostasime mitu turu-uuringut oma
sihtrithmale, millest tulenevalt
keskendusime riidest kottidele, sest need on
mugavad, stiilsed ja keskkonnasobralikud.
Tegime kolm prototiiiipi, mille
kombineerimisel leidsime selle dige,
motlesime vélja voimaluse, kuidas toodet
teha omapérasemaks. Siindis mdte teha
kotile eriline sangasiisteem, millele
kinnitada trukid. Kui trukid teha lahti
saab kanda seljakotina ning trukid kinni
6lakotina. See on vajalik, selleks et iihele
olale liiga suurt koormust ei kanduks ning
Nookas sangastiiliga saab kotti kanda
vastavalt oma tujule ega pea selleks uut
kotti votma.

Nookas kotti tuleks pesta pesumasinas 30°C
juures, korgemal temperatuuril ei ole
soovitatav hooldada, kuna disain ning
materjalid voivad kiirelt vérvist dra minna.
Samuti vdib kotti kuivatada kuivatis
madalal temperatuuril. Kandevdoime on
Nookas kotil ligikaudu 15 kilogrammi.

Kui  hakkasime tegelema  materjali
otsimisega, leidsime, et modblifirmal
Bellus OU ning kardinafirmal European
Window Products OU-I tekivad kangastest
iilejddgid, mida nad saavad meile soodsalt
anda. Seetottu on Nookas kott ka
keskkonnasiistlik, sest kangad ei satu
priigikasti, vaid Nodokas oOmbluslauale.
Riide materjal on tugev ja vastupidav,
mistSttu on kott korduvkasutatav ning uut
kotti ei pea niipea muretsema. Disainid on
tehtud akriiiilvarvidega ning modned ka
tikitud trikiga, mis on
keskkonnasobralikud ja kvaliteetsed.

Meil on kaks Opilasfirma liiget, kes
omblevad peamiselt koik kotid, Liina
Konsap ning Brigitta Uibo. Kuid kooli
korvalt oli raske ja keeruline leida aega
dmblemiseks, kuna saime seda teha ainult
nddalavahetustel kodus voi peale pikka
koolipdeva Tartu Linnaraamatukogus. See
aeg polnud piisav suure ndudluse tottu,
mispérast palkasime endale appi FIE
Kaja Kiseli, Ombluspisik OU ning Néo
Piaevakeskuse pensioniirid.

Eritellimused

Kogu oma tegevuse viltel oleme vastu
votnud eritellimusi, et rahuldada klientide
erisoove. Eritellimusega saab inimene ise
valida, millist disaini ta kotile soovib ning
meie teeme selle teoks ja toimetame
omanikule.  Eritellimusi on esitanud
eraisikud, kes on tahtnud kotti endale kui ka
kingituseks, kuid ka Keila Noortekeskus,
kes soovis kotte asutuse logoga kdigile
todtajatele. Uksikisikute tellimuste disainid
on olnud tihti midagi neile siidameldhedast,
kuid populaarsemateks on osutunud
kassikujutistega kotid.

NAISKOND - kolm erinevat
isiksust, iiks tiim

Meie, kolm Opilasfirma Nookas liiget,
oleme eriti usinad, aktiivsed ning
roomsameelsed.

Foto 2. OF Nookas meeskond Tallinna
laadal



Koos kdisime ihtse tiimina ennast
arendamas sTARTUp Day’l, Noorte
Ettevotlikkuse Labori poolt korraldatud
Mentorklubis ja veel paljudel erinevatel
loengutel ning konverentsidel. Me haarame
kinni igast voimalusest ja kogemusest, mis
meile teele juhtub tulema ning meie
hirmudest ja muredest on saanud aidata iile
tugev ja Uhtne tiimitoo.

Tegevjuht ja tootmisjuht Brigitta Uibo
iilesandeks on olla teadlik koigest, mis
firmas  toimub, jagada  iilesandeid
vastutajatele ja motiveerida ning innustada
naiskonda oma eesmairkide elluviimiseni.
Brigitta valiti juhiks, kuna tal on alati
silmad ja korvad lahti uue informatsiooni
jaoks, ta on alati entusiastlik, tipne ja
suunab litkmed digel ajal todle ning suhtleb
palju erinevate inimestega.

Kunstnik ja tootearendusjuht Liina
Konsap disainib ja vastutab kogu toote
véiljandgemise eest. Tootearendusjuhina
arendab ta toote valimuse jaoks uusi ideid
ja disaine. Liinal on sees kunstiline hing,
mis vidljendub tema joonistes. Ta on
tagasihoidlik, kuid meie naiskond on teda
palju julgemaks ja aktiivsemaks muutnud.
Finantsjuht ja turundusjuht Marian Laur
vastutab firma rahaseisu eest. Ldbi tema
lilgub raha ning esitab juhatusele pidevalt
aruandeid rahalise seisu kohta ja kirjutab
finantsdokumentatsiooni. Tema iilesandeks
on veel vastutada ka sotsiaalmeedia ja
kodulehe eest. Pidevalt kirjutab erinevatele
firmadele koostooks ja reklaamib OF
Nookas tegevusi sotsiaalmeedias. Temast
sai finantsjuht, kuna tal on varasemad
kogemused raamatupidamisega.
Suhtlemine voib olla keeruline, sest
inimesed on koik erinevad ning nii on ka
opilasfirmal Nookas esinenud moningaid
erimeelsusi. Nende vidhendamiseks oleme
kehtestanud moningad reeglid.
Suhtlemismuredele lahenduse leidsime

stigisel, kus maéddrasime kohustuse
reageerida 24 tunni jooksul sdnumiga
grupivestlusesse, kui keegi sinna kirjutab,
et Kkirjutajas ei tekiks isoleeritud tunne.
Teine reegel on, et koosolekute ajal ei
tegeleta korvaliste tegevustega, vaid
keskendutakse maksimaalselt
opilasfirmale. Tosine tagasilook  oli
olukord, kui iiks liige lahkus, teatades
sellest tekstsonumina. Korraks tekkis teistel
litkmetel moéte ,,Mis niitid saab?‘, kuid
kokku saades, madisteti, et nii on voib-olla
isegi parem ning {lejddnud litkmetele
lihntsam, sest lahkunud liige tekitas
probleeme ega panustanud nii palju, kui
oleks vdinud. Opilasfirma peab olema
iihtne, seega oleme piistitanud omale
eesmirgid, millele sihime ning koos on
tuldud viélja igast keerulisest olukorrast.
Meie number iiks eesmidrk on osaleda
»Eesti parima Opilasfirma 2019%
voistlusel.

TURUNDUS — otsides kliente

Viga oluline on meie opilasfirma jaoks
reklaam, et inimesed saaksid teada meie
firma ja toote kohta. Alustasime varakult
Opilasfirma Nookas reklaamimisega.

NGOGKAS

Selja- ja kandekotina
kasutatavad riidest
kotid

f Opilasfirma Nédkas
@of_nookas

X opilasfirmanookas@gmail.com

Foto 3. OF Nookas plakat



Peamiseks turundusallikaks on
sotsiaalmeedia, visiitkaardid ning plakatid
kooliseintel ja Noo Pédevakeskuses.

Oleme  teinud  Opilasfirmale  oma
meiliaadressi ja selle kaudu avanud
Instagram’i  (instagram.com/of nookas/)
ja Facebook’i konto
(facebook.com/ofnookas/) ning samuti
loonud kodulehe Weebly keskkonnas
(ofnookas.weebly.com/), mille kaudu saab
ka tooteid osta.

Sotsiaalmeediasse postitame aktiivselt oma
tegemistest, koolitustest ja teavitame, Kui
on laat tulemas voi kust saab Nookas kotte
osta. Visiitkaartidega leiavad meid
inimesed kergesti iiles ning plakatitega
oleme teavitanud koolikaaslaseid oma
tegevustest.

KALEIDOSKOOP — enese
proovile panek

Opilasfirmal soovitas osaleda
Kaleidoskoobil meie  mentor  Siim
Kokkota, kes tuli vdistluspdeval ka meile
kaasa elama. See oli esimene suurem
vOistlus, millest me osa votsime.
Koostasime 3-minutiline liftikdne, mida
aitasid kohandada mentor ning juhendaja.
Sellele lisandus veel suur é&revus ning
kartus esinemise tottu. Toetasime tiksteist
ning tinu sellele osales kolmeliikmeline
meeskond Kaleidoskoobil.

13.detsembri 1dunapaiku oligi aeg publiku
ees seista, pitchida esimest korda
vilisinvestoritele. Esialgne hirm oli palju
suurem, kui tegelikkus vidlja négi.
Tutvustasime ziiriile ning saalisviibijatele
oma ideed ja saime viga positiivse
tagasisideme ning nduandeid. Aivar Pere,
iiks ziirii litkmetest, ostis ka Nookas koti,

mis oli samuti meie Opilasfirma esimene
miiik, see oli iiks tdhtsamaid ning
onnelikemaid hetki meile. Hiljem oleme
ka kuulnud, et oppejoud Pere kasutab
meie Kkotti iiliopilastele tutvustamiseks
opilasfirmade tegevusest.

Esimese kiimne hulka ja finaali ei
paidsenud, kuid selle iile me ei kurvastanud,
sest kogemus ning emotsioon, mis sealt
saime, oli palju tdhtsam.

MUUK — kohtudes klientidega

Opilasfirmade joululaat Tartus

Esimene laat, kus osalesime oli
15.detsembril toimunud d&pilasfirmade
joululaat 2018  Tartu  Kaubamajas.

Alustasime tootmisega selle pdeva jaoks
varakult, pdev enne toimusid veel viimased
arutelud ja

kaunistamiseks.

ettevalmistused boksi

Foto 4. Miitligikoha iilesehitus

Panime paika oma kolm eesmirki
laadale minekuks, need olid: saada
esimene laadakogemus, miiiia dra kéik
kotid, lahkuda rodmsate nigudega.

Meel oli meil rd6mus, kuid samas oli sees
viike hirm. Kas meie eesméirgid ldhevad


https://www.instagram.com/of_nookas/
https://www.facebook.com/ofnookas/
https://ofnookas.weebly.com/

tdide? Kuidas kliendid suhtuvad? Kuidas
paistame ziiriile silma? ROOm ja hirm
pusisid hommikuni, kuid siis oli juba palju
tegevust. Kaubamajja joudes panime
hoogsalt oma boksi piisti ning varsti
uudistasid inimesed selle timber. Esimene
klient tuli juba boksi juurde &eldes, et
otsiski just meid. See tegi meeleolu veel
paremaks ning iilejddnud pdev moodus
kiiresti ja tegusalt. Laada 10ppedes selgus,
et kaasavoetud 15 kotist on alles vaid 3.
Meie Opilasfirma tegevjuht Brigitta Uibo jéi
zriilitkmele silma ning pélvis tiitli ,,Sérav
laadatiht*, mille iile koik uhked olime.

Peale laata, arutasime ja analiiiisisime
péeva iile ning kuigi iiks eesméarkidest oli
miitia maha koik Kkotid, jdi meil mdni kott
siiski miilimata. See ei tekitanud kellelegi
kurbust, sest positiivset emotsiooni olime
saanud veelgi rohkem. Lugesime laada
edukaks.

Eesti 6pilasfirmade laat 2019
9.veebruaril 2019 toimus teine laat, Eesti
opilasfirmade laat 2019, mis toimus
Tallinnas Kristiine ning Rocca Al Mare
keskuses, meie osalesime viimases.
Seekord oli laat suurem, nagu ka meie t66
ning lootused. Tallinnaks hakkasime kohe
peale Tartu laata ette valmistama. Tegime
kodulehe, et klientidel ning huvilistel oleks
koik lihtsasti kittesaadav, jitkasime teistes
sotsiaalvorgustikes aktiivset postitamist,
omblesime ning disainisime kotte edasi.

Seadsime wuued eesmirgid Tallinna
laadaks: miiiia vihemalt 15 kotti, jadda
klientidele silma ja anda endast parim.

Miiligito6 laadapdeval sujus hédsti ja
suhtlemine klientidega oli mdnus ning
aktilvne. Koige kaugemale miiiisime
Nookas koti AserbaidZaani turistidele,
kes olid viga rodmsameelsed ja ei lahkunud

pikalt N6okas laua juurest. Koos nendega
tegime ka tihispildi.

Nookas boksi juures kéisid investorid
soovitusi  jagamas  ning  koostdod
pakkumas. Saime palju tagasisidet
Klientidelt toote suhtes, iga infokild on
meile oluline.

Laada 16pus sattusime ka suure iillatuse
osaliseks. Nimelt sai Opilasfirma ,,Kdige
keskkonnasobralikuma
2019 tiitli.

opilasfirma

Miiiik Noo Reaalgiimnaasiumis

Seoses  sobrapdevaga  toimus  No§o
Reaalglimnaasiumis vahetundidel kaupade
miiiikk. Loomulikult kasutasime selle

vOimaluse dra ning miilisime Nookas kotte
enda koolis. Laua iimber uudistasid nii
opetajad kui ka dpilased. Miiiisime rohkem
kotte, kui algselt lootsime. Ostjateks oli
pedagoogid, pilased ning kooli personal.
Kool esitas samuti d6pilasfirmale
tellimuse.

Opilasfirmade kevadlaat Vérus

Peale Tallinna laata hakkasime ette
valmistuma jdrgmiseks laadaks, mis toimus
16.miértsil Vorus Kagukeskuses. Juba enne
ametlikku laada algust, kui vaevalt oli boks
valmis pandud, miiiisime esimesed kotid.
Esimestel tundidel kéis palju huvilisi ning
ostjaid, saime palju kiidusdnu oma
tegevuse kohta. Meie opilasfirma poole
poordus ka tiks naisterahvas, kes oli viga
huvitatud meie kottidest ning pakkus, et
saame tema kohalikus poes samuti Kkotte
miilia, mille tle oli meil vdga hea meel.

Kokku miitisime 7 Kotti, mis alguses oli
véike pettumus peale suurt miiiiki Tallinna
laadal, kuid jarele moeldes lidks véga hésti
véikese linna kohta. Oli ka hea tunne olla
taas laadal koos tuttavate opilasfirmadega.
See oli meie opilasfirma viimane ametlik



laat, kuid kohti, kus ja kuidas miiiia,
tuleb veel, sest kotte veel jitkub koigile
soovijatele.

Keila Noortekeskuse Uuskasutuspiev
Keila  Noortekeskus ~ mairkas  meid
sotsiaalmeedias ning oli vaimustunud meie
tegevusest ja kutsus OF Nookat 30.mértsil
toimuvale Uuskasutuspéevale. Seal esindas
Opilasfirmat Marian ning  tutvustas
keskkonnahoidu ja sooritas ka moned
miiiigitehingud, sealhulgas koik Keila
Noortekeskuse eritellimused.

Iga laadakogemusega tdstsime oma
eesmirke, mida samm-sammult tiitsime.
See andis tulemuseks motivatsiooni ning
toestust, et oleme suutelised viima ellu
oma suurimad sihid.

ARENG — igaiiks 6pib erinevalt

,»Ara kiirusta edu saavutamisega. Mille
nimel sa siis edasi elad? Parem tee
horisondist oma eesmark, see terendab
alati sul ees.“ — W.M. Thackeray

See tsitaat iseloomustab suurepéraselt meie
Opilasfirmat, kuna oleme seadnud endale
juba algusest peale kindlad eesmérgid,
milleni oleme tasapisi liikunud.

Opilasfirma programm on aidanud meie
unistused ja ideed ellu viia (vaata Tabel 3.).
Oleme teinud  suuri  muutusi  nii
meeskonnatdos kui ka tootearenduses.

Brigitta Uibo dppis tegevjuhina arendama
ja vastutama firma eest, mis on tulevikus
kindlasti vdga vajalik. Samuti arendas oma
omblemisoskust, suhtlust ja koostodd.

Liina Konsap arendas graafilise disaini
oskuseid, luues dpilasfirma logo, plakatid ja
visiitkaardid. Liina leidis uusi tehnikaid

kottide dmblemiseks. Opilasfirma on
aidanud tal saada julgemaks ja
enesekindlamaks.

Marian Laur leidis viisi luua dristiilis
sotsiaalmeediat, koostama kodulehte, sai
selgeks finantstabeli kasutamise Excel’is ja
arvete koostamise. Arendas esinemisoskust
ja suhtlemist pidevalt kirjutades erinevatele
firmadele, suheldes Kklientidega laatadel ja
Opilasfirmas koostdod tehes.

Brigitta Liina Marian
Uibo Konsap Laur
firma sotsiaal-
juhtimine ja | graafilise meedia

arendamine | disaini oskus | aristiilis

uued kodulehe
omblus- loomine ja
omblusoskus | tehnikad haldamine
finants-

koostdo enesekindlus |tabelid

vastutamine
firma eest suhtlemine

Tabel 3. Opilaste isiklik areng

organi-
seerimine

FINANTSTEGEVUS — analiiiis
ning bilanss

Opilasfirma majanduslik seis on olnud
pigem  sadstlik.  Tootasu  maksime
omblejatele FIE Kaja Kiselile ning
Ombluspisik OU-le. Kiisisime abi ka
Bianca Rahnojalt, kes joonistas meile NGo
Reaalgiimnaasiumi eritellimuse joonised
tasu eest. Tootmiskulude alla 1&ksid kogu
koti materjali ostud. Hankisime sangapaela,
trukke, akriitilvarve, helkurpaela ning
sellele lisandus ka tikktriiki tasu. Oma
Opilasfirmale ostsime oma logoga sérgid, et
Opilasfirma litkmete védlimus oleks iihtne
avalikult esinedes, see liks turunduskulude


https://www.facebook.com/events/419382645482769/

alla. Muud kulud
registreerimistasu  Junior
Eesti SA-le, maiustusi klientidele, mis
panime korral  kotti, ning
kommikarpe firmadele, tdnutiheks kanga
eest. Vaadates veel finantstabelit, voib
Oelda, et sotsiaalmeedia reklaami oleks
voinud rohkem panustada raha, et saada
rohkem tdhelepanu ning leida kliente, kes
oleks tulu tagasi toonud. Uldiselt rahalise
seisuga vOib rahule jdada, sest oleme
edukalt kasumis.

sisaldavad
Achievement

miiiigi

TULUD 845
KULUD

Tootasu 49
Tootmiskulud 210,9
Turundus 23,97
Muud kulud 24,59
KULUD KOKKU 308,46
Aruandeperioodi kasum 536,54

Tabel 4. Kasumiaruanne (EUR) 18.10.18-
15.04.19

AKTIVA PASSIVA

Raha 611,54 Volad 0
Materjal Aktsiakapital 75
javarud

Pohivara 0 Kasum 536,54
KOKKU 611,54 KOKKU 611,54
Tabel 5. OF Nookas bilanss (EUR)
15.04.19

TULEVIK - meil on koht
maailmas

Opilasfirma programm 18ppeb sel kevadel,
kuid oleme oma firmaga arutanud — mis
saab edasi ning otsustanud jétkata.
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Toote arendusena on plaanis teha juurde
kotte, kuhu ise peale tikkida lillekesi ja
rahvuslikke mustreid. On mote teha ka
iilejadnud vaikestest riidetiikkidest kokku
nn mosaiikkotte. Lébirdakimised kdivad
juba Keilas tegutseva késitodsalongiga
Vaarikas Vahukoorega, Vorus Nipustuudio
Kaésitookooliga ja Aparaaditehasega, kuhu
saame oma kotte miitima viia.

Uued valjakutsed, osaleda
rahvusvahelisel messil.  Meile anti
voimalus esindada Tartumaad
Opilasfirmade  rahvusvahelisel  messil

Sveitsis. Osaleme ja miiiime seal 23.-26.
mail. Sveitsis on meil soov nididata oma
erilisi  omadusi rahvusvahelisel laadal.
Usume, et see liritus annab meile suurema
motivatsiooni ettevotlusega edasi tegeleda.
Julgeme seda loota, sest juba praegu on
koik seni toimunud siindmused meile
andnud inspiratsiooni ja julgust seada suuri
eesmirke. Juba oleme koostanud oma
jargmise laada — messi miiligieesmargid,
milleks on suurendada pédevakaivet
vorreldes teiste laatadega. Olenemata
rahvusest ja riigist soovivad kdik inimesed
loodust sdésta ning selleks on neil voimalus
kasutada  taaskasutatud  materjalidest
Nookas kotte.

Pikemas perspektiivis soovime jouda veel
rohkemate inimesteni, neid teadvustada
olevast keskkonnaprobleemist ning sellest
kui vdhe on vaja, et natukenegi kaasa aidata
selle  vdhendamiseks. Soovime oma
tootmist ja miiiiki veelgi laiendada, palgata
veel rohkem dmblejaid ning kui finantsiline
seis lubab, osta oma tikktriikkkimise masin,

et ka disainid tuleksid kiired ning
kvaliteetsed.
Kotid viiks veel miiiiki suurematesse

kaubanduskettidesse Eestis. Kui firma on
juba piisavalt edukas, siis rentida omale



pisike poeke, et miilia oma tooteid
igapdevaselt ka fiilisiliselt.

Stiilsed  ning  keskkonnasiistlikud
tahavad olla suurem hulk inimesi koos
Nookas kotiga.

SUURED TANUD TEILE

Toetavad juhendajad: Svetlana Keisk ja
Maret Lepiksaar

Abivalmis mentor: Siim Kokkota

Meie suurepirane kool: Noo
Reaalgiimnaasium
Kallid koostddpartnerid: Junior

Achievement Eesti SA, Mo6blifirma Bellus
OU, European Window Products OU, FIE
Kaja Kisel, Bianca Rahnoja, AS Abakhan
Fabrics Eesti, Humana kauplus, Perioodika
Repro OU, Karnaluks OU, Ombluspisik
OU, No&o  Pidevakeskus, Noorte
Ettevotlikkuse Labor, Tartu Arindudla

Meie hoolivad vanemad ja ldhedased,
toetamise ja meisse uskumise eest.
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