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LAHENDITA VORRAND

Tundes  tiidimust  matemaatikatundides
koordinaatteljestike  joonestamisest ning
ndhes seda ka kaasopilaste silmis, tundsime
ithel suvepideval, et jargmisel Oppeaastal
teeme meie oma Opingud sellevorra
lihtsamaks. Seega saigi meie missiooniks
mugavdada matemaatika Oppimist
koolides iihe koordinaatteljestiku haaval.

KOORDINAATTELJESTIKU
KLEEPSUD

“Koordinaatteljestiku kleeps — mis see on?”
— Graphlti toode voimaldab dpilasel rebida
plokist  koordinaatteljestiku  pohjaga
kleepsu ning kleepida see vihikusse,
seejdrel joonestades sellele iikskdik millise
vajaliku graafiku. Uks plokk sisaldab 40
kleepsulehte ning et toode oleks eriti

kasulik, oleme koostanud selle korvale ka
kokkuvotva teooriaosa koikidest
graafikutest giimnaasiumi dppekavas.
Oleme mdelnud koigele — kleepsudele saab
ka harilikuga joonestada ehk kleepsude
pind on pliiatsisobralik. Samuti vdime
uhkusega oelda, et tegu on tiiesti nullist
valminud originaalse ideega, mis on
tdnaseks leidnud kasutust koolides iile
Eesti.

FINANTSKOKKUVOTE
Tulud €1136.45
Kulud €976.61
Kasum €159.74
Tootevaru €106.722

Tabel 1. Finantstulemused 24.04.2023
seisuga

TEGEVUSE ULDHINNANG

Kuigi Opilasfirma algus oli raske, eelkdige
just idee leidmise protsess, oli meil alati
kindel siht silme ees — luua midagi praktilist
ja innovaatilist. Tdna saame julgusega 6elda,
et suutsime selle unistuse tiide viia.

Meie tegevustele on suuresti hoogu andnud
kiidusonad tarbijatelt, inspireerivad mdtted
mentoritelt ning tunnustus ja voidetud
auhinnad oma ala ekspertidelt. Lisaks
sellele, on meil tiimisiseselt vilja kujunenud
monus oOhkkond, kus t60le ldhenetakse
huumoriga ning tiilisid ndeb harvemini kui
kuuvarjutust.

Opilasfirma protsess on meid palju
arnendanud nii isiksuselt kui ka oskustelt ja
oleme oma saavutustega enam kui rahul.



KOIK ALGAB NULLIST

Graphlti teekond algas 2022. aasta kevadel,
kui saime kokku oma tiimi. Siiski polnud me
veel kindlad, millist toodet luua tahame,
motteid oli palju ja seinast seina:
koerarthmadest kuni sddelevate
kokteilipommideni, kuid mitte iikski neist ei
tundunud see dige.

Oma praeguse toote ideeni joudsime
suvevaheaja 10pus, kui olime juba kooli
lainel ning tegime uueks dppeaastaks plaane.
Juhuslikult leidsime end iihel pérastldunal
arutlemas tulevase dppeaasta
matemaatikatundide iile, mille kdigus jdi jutt
keerlema koordinaatteljestike joonestamisest
— Kui tiititu, kui aeganoudev...

Viisime ka oma koolis l4bi turu-uuringu,
millest selgus, et 76% Opilastest on
tildinenud tundides koordinaatteljestike
joonestamisest.

Nii leidsime probleemi, mis vajas lahendust.
Meie esimeseks ideeks olid templid, millel
on koordinaatteljestiku pohi, kuid peagi
moistsime, et see oleks liiga kohmakas ning
ruudulise pinna peale raske paigutada nii, et
jooned {ihtiks ja teljestik vilja paistaks.
Seejarel  joudsime  kleepsudeni, kuid
praeguse tooteni oli veel pikk tee minna.

3/3 - GRAPHITI TERVIK

Opilasfirma Graphlti tiim koosneb kolmest
ambitsioonikast noorest. Piirgides
unistustega aina kdorgemale, oleme alati
toetunud {ksteisele ning viimase aasta
jooksul on just seeldbi saanud meist
lahutamatu kolmik (vt Pilt ). Kolmekesi
oleme joudnud arusaamani, et ei eksisteeri
probleemi, on vaid lahendused.

Gertrud Kattago - tegevjuht, tootmisjuht
Gertrudil on meie tiimis keskne koht. Tema
roll on jilgida, et iga detail sobiks
tervikusse ning mahuks ajagraafikusse.
Gertrudis on sihikindlust, julgust otsustada
ning usku, et meie tootel on potentsiaali
jouda voimalikult paljude Opetajate ja
Opilaste  lauale. Ta  hoiab  meie
motivatsiooni ning tuju laes ja on alati
valmis aitama.

Tootmisjuhina valmis Gertrudi kéte all ka
meie esimene prototiilip, mis on tdnu
jarjepidevale todle niilidseks téiesti uue
kuju saanud.

Tiina Talisoo - turundusjuht, miiiigijuht
Tiina on koikide meie dpilasfirma
sotsiaalmeediakanalite voOtmeisik — tema
kde 14bi valmivad meie omanéolised
postitused ning nutikad
turunduslahendused.  Olles  meeletult
sihikindel inimene, vOib ta vahel oma
visiooni elluviimiseks istuda kasvdi pool
pdeva arvuti taga, nokitsedes erinevates
kujundusprogrammides ja viimistledes iga
pisidetaili. Lisaks postitustele on tema
hallata ka meie veebileht ning laatadel
ndhtud lauakujundused. Vaatamata oma
kiirele elutempole on Tiina alati naerusuine
ja tookas neiu, kes on valmis oma loomingu
eest minema l4bi tule ja vee.

Katarina QOjari - finantsjuht

Katarina kannab hoolt meie firma
finantspoole eest ning tegeleb nii toodete
ladustamise kui ka tellijatele saatmisega.
Uhesdnaga seisab hea selle eest, et
numbrid klapiksid, raha ei oleks puudu ega
tile ning et koik tellijad oleks rahul!
Loomulikult oskab Katarina hésti arvutada



ning tal on piisavalt oskusi ja kannatlikkust,
et Exceli tabel ehk pearaamat oleks veatu.
Tema meelest peitub numbrites ilu!

Meie Opilasfirmale on tublisti kaasa
aidanud ka juhendaja Kristel Rannadire,
opilasmentor Liisa Maria Kull ning meie
drimentor ja  Valemivihiku tegevjuht
Kristjan Kaer.

A~ :

Pilt 1. OF Graphlti tiim. Pilt: Paul Poderat

TEEKOND NAGU
SIINUSGRAAFIK

Kui olime kleepsude ideeni joudnud, oli
vaja hakata praktiliselt motlema — dkki teha
iiks suur A4 leht teljestikega? Aga sellest ju
ei piisa tiheks koolitunnikski... Niisiis tuleb
kleepsuvihik teha? Teeme siis tavalise A5
formaadis vihiku, kus erinevatel
lehekiilgedel on eri suuruses teljestikud.
Poordusime sellise jutuga tervelt nelja
trilkkikoja poole ning kahega neist jdime
tihedamalt suhtlema. Teistelt triikikodadelt
saime vastuseks, et nende juures pole sellist
asja isegi voimalik toota. Pdrast mdlema
triikikojaga  kohtumist saime parima
pakkumise Digiprint OU-st. Tinu neile
on meie tootel selline formaat nagu tdna —

90 x 99 mm. Triikikojaga suheldes selgus,
et algselt kavandatud A5 formaat ei ole
koige praktilisem: igale lehele saab ainult
iihele kiiljele printida ning jiéb palju vaba
ruumi, mis oleks olnud raiskamine.
Uurisime erinevaid variante ning leidsime,
et ristkiilikukujuline  méarkmik  oleks
ideaalne. Kaks kleepsu lehe kohta ning kui
leht on &ra kasutatud, saab selle tdnu
liimkoitele lihtsalt vélja rebida. Kuid siis
tuli hinnapakkumine — kuna kahe kleepsu
ithele lehele mahutamine oli tehniliselt
keerukas, tuli hind kallis. Onneks olid
Digiprinti tootajad ddrmiselt mdistvad ja
vastutulelikud  ning  pdrast mitmeid
kohtumisi ja pikki arutelusid joudsime
koos tinase tooteni ning seda moistliku
hinna eest! Libi arutelude siinnib tdde (ja
toode).

M* EHK MAGASIME
MAGUSAIMA MUUGIAJA MAHA

Ideeni joudnud, saime aga ruttu aru, et
koolitarvete parim miiiigihooaeg on
ammu moodas ning Oppeaasta kulgedes
laheb meie toote  miilimine aina
keerukamaks. Sellegipoolest olime valmis
andma endast koik, et see takistus meile
suuremat peavalu ei tekitaks ning ldhtusime
printsiibist, et parema homse ehitamist
tuleb alustada tdna. Neid augustikuiseid
Back to School kampaaniaid toimub ju iga
aasta, seega teadsime, et alustades
opilasfirmaga juba tina, loome omale
hea baasi jiargmiseks koolialguse
molluks, mille keskel saame
miiliginumbritega toeliselt sirada.



FUNKTSIOONID JA NENDE
GRAAFIKUD

Lineaarfunktsiooni tildkuju

y=ax+b ax - lineaarliige
b - vabaliige
Lineaarfunktsiooni y = ax + b
graafikuks on sirge

Ruutfunktsiooni tildkuju . 7 %
y=ax’+bx+c,
kusa # 0 X

Ruutfunktsiooni y = ax’ + bx + ¢
graafikuks on parabool 1)y=ax®

- 2)y = ax’+ bx

ax' - ruutliige e
bx - lineaarliige £)y=axibxsc
¢ - vabaliige ¥

Kui a>0, avaneb parabool ulespoole.
Kuia<0, avaneb parabool allapoole.

Parabooli nullkohtade leidmine:

2a

Xo

Pooérdvordelise funktsiooni tildkuju

y ¥
=2, I\ |
vt i b ek i

Poordvordelise funktsiooni
y = &+b graafikuks on R\‘ . 0"
hiiperbool y=x+b, y=
kuia>0 ku
Eksponentfunktsiooni aldkuju

y=a'kusa>0jaa#1

Logaritmfunktsiooni tldkuju

¥ =logx, y = logx,
kuia>1

y=logx, kusa>0jaa+1

Pilt 2. Toote sisu.

ERIPARA

Meie toode pakub lihtsat lahendust lihtsale
probleemile, mille peale enne pole tuldud.
Idee tekkis meie enda vajadusest
lahtuvalt, millega matemaatika tunnis
kokku  puutusime. Kujundatud nii
praktilisena Kui voimalik, on
taskukohase hinna ja mugava suurusega
kleepsuplokk koolis heaks abiliseks. Seda
isegi nende jaoks, kellele matemaatika ei
meeldi. Lisaks koondab toode kéiki
graafikutega seotud olulisemaid
valemeid, mis on triikkitud kéaepéraselt
vihiku sisekaanele (vt Pilt 2).

Taolist toodet veel turul ei eksisteeri,
seega vOoime lugeda oma  kdige
lihedasemaks konkurendiks  tavalise
ruudulise vihiku, kuid siiski pakub meie
idee palju enamat.

MATEMAATIKA (MITTE)-
HUVILISTE VAATEST

Laatadel kéies oleme saanud hulgaliselt
tagasisidet meie toote erinevate omaduste
kohta. On kolanud positiivseid hinnanguid
nagu nditeks: “Toesti kasulik asi, poleks ise
selle peale tulnudki!”, voi: “Miks te minu
ajal juba ei eksisteerinud?” Samas on ka
kritiseeritud: koik ei kiida meie ideed
kaugeltki heaks, viites, et Opilased peavad
ikka ise oskama x- ja y-telgesid joonestada
ning kleepsudega kaob see oskus éra.
Arvame, et meie sihtgrupp on eelkoige
8.-12. Kklassi opilased, kes on graafikute
joonestamise juba omandanud ning kelle
jaoks seda iga kord vihikusse uuesti teha on
tiititu kohustus. Samuti on arvatud, et toote
kaanekujundus voiks olla pilkupiiiidvam
(vt Pilt 3) ning toote sisu paremini edasi
andev. Samas teeks neljavérvitriikk



tiikkihinna korgemaks. See aga ei tdhenda, et
graafilise =~ kujunduse  osas  poleks
arenguruumi.

Omal algatusel oleme vilja vahetanud
kinnitused — algselt 16ikasime kinnitusi ise
vilja kropsuribast selle odavuse tottu, kuid
kuna ise ldigates puudus toodetel {ihtlane
kvaliteet, vahetasime need vilja
kettakujuliste vastu. Kuigi kettad olid
kallim valik, oleme saanud positiivset
tagasisidet selle vahetuse kohta ning
usume, et see oli dige otsus.

Hea meel on mitmete auhindade iile:
detsembris 2022 Rapla Opilasfirmade laadal
palvitud koige hariduskesksema toote
auhind, samuti detsembris 2022 toimunud
Tartu Opilasfirmade joululaada parim
toode ja  veebruaris 2023 saadud

innovatsioonipreemia Eesti dpilasfirmade
laadalt Tallinnas. Innovatsioonipreemia
pani vilja tiks Eesti edukamaid ettevotteid
Wise, kes kutsus meid oma kontorisse
Tallinnas ning jagas ndpunditeid parema
turunduse ja kommunikatsiooni osas.

Pilt 3. Reklaamfoto.

MATEMAATIKA KUI
FINANTSMAAILMA ALUS

Algkapitaliks sai 300€ ehk iga liige
panustas 100€. See oli piisav summa, et
toode triikki saata ning jattis ka pisut jaaki,
millega valida erinevate kinnitusvariantide
vahel. Enamiku oma tulust oleme teeninud
miitigist laatadel ning  hulgimiiigist
Opetajatele. Samuti miilime tooteid oma
hiljuti valminud veebilehel.

BILANSS

AKTIVA |€ PASSIVA | €

1.Raha 459.74 | 1.Volad 0

2.Materjal |0 2.Aktsia- | 300
ja varud kapital

3.Pohivara | 0 3.Kasum 159.74

Kokku 459.74 | Kokku 459.74

Tabel 2. Bilanss 24.04.2023 seisuga

KASUMIARUANNE (€)
12.10.2022 - 24.04.2023

1. TULUD 1136.45
2. KULUD

2.2. Tootmiskulud 715,95
2.3. Turundus 63,01
2.4. Muud kulud 197,65
KULUD KOKKU 976,61
3. Aruandeperioodi 159,74
kasum

Tabel 3. Kasumiaruanne 24.04.2023
seisuga.


http://graphit.voog.com

TOOTMINE

Selleks, et meie idee reaalsuseks muuta, oli
meil enne toodete triikkki saatmist vaja
koostada triikifail. Kuna soovisime raha
sddsta, siis otsustasime selle algusest [opuni
ise teha. See osutus parajaks katsumuseks,
sest mitte keegi meist polnud varem millegi
sarnasega kokku puutunud. Arutasime selle
ile ka triikikodadega, kes soovitasid meil
kasutada keskkondi Canva ja Adobe
Ilustrator. Teooriaosa ning kaanekujundus
valmis Canvas ning teljestiku pohi
Illustratoris. Enne kui toote tritkki saatsime,
toimus veel tihe kirjavahetus triikikojaga,
kes aitas meil iga viiksemagi vea veel
parandada.

Tellimuse tegime kahes jaos — novembris
100tk ning jaanuaris 200tk. Algselt oli
meil plaanis kokku toota vaid 200 toodet,
kuid pidrast esimest laata otsustasime selle
300le tosta.

Kui roheline tuli esimese partii toodete
trikki saatmiseks oli antud, kulus veel
nddal kuni need ka kitte saime. Koik tooted
on valminud meie koolist koigest
kiimneminutilise trammisdidu kaugusel
Koplis. Kui tihel pérastlounal kodik koos
esimesele partiile jirgi laksime, oli raske
sonadesse panna seda rodmu, mis
tundsime. Suure t66 tulemus oli 10puks
meie ees!

TURUNDUS

Nédal pérast ideeotsingute ldppemist oli
aeg Opilasfirmal maailma ette astuda ning
seega avasime 13. septembril 2022 oma
Instagrami konto, mis on siiani meie
peamine turunduskanal. Seda just
seepdrast, et enamik kooliealiseid noori,

kelleni tahtsime jouda, kasutab just
Instagrami peamise sotsiaalmeediakanalina.
Paar niddalat hiljem aga tuli meil
suurepdrane 1idee, kuidas jouda oma
sihtgrupini veel holpsamalt. Selleks, saime
aru, peame turundama oma toodet ka
lapsevanematele ning
matemaatikadpetajatele, kelleni on kdige
lihtsam  jouda Facebooki kaudu.
Moéeldud-tehtud, siindis ka meie Facebooki
leht.

Alustades votsime oma eesmérgiks luua
oma bréndile iihtne kuvand, mille jargi
oleks tarbijatel vdimalik meie postitusi ja
reklaame alati &ra tunda ja mis jddksid
kergesti meelde. Selleks hakkasime
kasutama 6 erinevat tooni sinist ning
tegema Instagrami postitusi kasutades
puzzle temaatikat (st. et kdik instagramis
tehtud eraldiseisvad postitused sulanduvad
iiksteisega, luues kontovaates tihtlase pildi),
et iga uus konto kiilastaja saaks juba
iildvaatest aru, millega tegeleme.

Viéga hea turunduskanalina avastasime
Facebooki grupid: tehes reklaampostitusi
gruppi Matemaatikadpetajad, joudsime ligi
2000 inimeseni iile Eesti, kes, nii meie
iillatuseks kui ka rodomuks, jagasid meie
brindi edasi oma suhtlusringis. Niliidseks
jouavad meie postitused igakuiselt ligi
4000 inimeseni. Samamoodi oleme
kogenud jagamist ka Instagramis, kus
rahulolevad tarbijad on meid oma story’des
kiitnud.

2023. aasta veebruaris sai valmis ka meie

veebileht, millele aitas kaasa
veebiehitusplatvorm Voog. Veebileht on
muutnud turundamist oluliselt

mugavamaks, sest seeldbi on tarbijale leitav
koik wvajalik — toote kirjeldus, pildid,


https://www.instagram.com/of.graphit
https://www.facebook.com/profile.php?id=100086781477171

kontakt ja ka tellimisvoimalus. Kuna meie
koordinaatteljestiku kleepsud on nii uudne
ja omapdérane toode, ei saa viita, et nende
turundamine on olnud konkurentide
puuduse tottu mérksa lihtsam. Pigem on
olnud vaja teha tarbijale just rohkem
selgitustood ja  vajadusel vastata
igasugustele Kkeerulistele kiisimustele.
Seepirast ongi veebilehe olemasolu meile
nii oluline.

Peale sotsiaalmeediakanalites turundamise
leidsime, et tdhus viis noorteni jdudmiseks
on kdia ka reklaami tegemas niost nikku
koolides. Selleks kiisime oma tootest
radkimas oma enda vanades koolides ning
miiiisime tooteid ka aktiivselt vahetundides.
Just kooli seinte vahel tehtud reklaam oli
see, mis toeliselt tootas, kinnitades ka
meile, et probleem, mida lahendame on
périselt olemas. Samuti joudis laatadel
meieni noori, kes tulid entusiastlikult toodet
ostma jutuga, et sober oli
matemaatikatunnis kasutanud ning niiid
tahab tema ka osta — asi, mis meie siidamed
toesti rodmust hiippama pani.

Mirtsis  kutsuti  meid ka  Wise’i
turunduskoolitusele, mis andis meile palju
inspiratsiooni ja motteid edaspidisteks
turunduslahendusteks. Lisaks sellele léks
aga meile hinge, et meie piilidlusi
Opilasfirmana on mérgatud ning meile
tahetakse pakkuda voimalusi end veelgi
arendada. Téna usume, et parimad
turundustaktikad tulevadki just
inspireerudes teistest ning uskudes
endasse.

MUUK

Esialgseks eesmirgiks seadsime miilia
Oppeaasta 10puks (e 05.05.23) 200 toodet.
Kuid siis oli elul meile varuks iiks suur
iillatus — vaid ithe kuuga peale esimese
partii valmimist miilisime oma laovaru nulli
ning see tdhendas, et olime tditnud juba
poole oma 10ppeesmaérgist. Selline edu,
ithes julgustusega sOpradelt ja mentoritelt,
innustas meid seadma oma eesmairgid veel
korgemale ning uueks miiiigieesmérgiks
sai seelibi miiiia 270 toodet.

Alustades polnud me kindlad, mis hind
vOiks olla keskmisele Eesti Opilasele
taskukohane, kuid samas meile piisavalt
tulus, niisiis ldhtusime taktikast alustada
korgemast hinnast ja liikkuda vajadusel
allapoole. Katsetamise huvides miilisime
oma esimesel laadal tooteid hinnaga €6,50,
kuid saades palju tagasisidet toote hinna
kohta saime aru, et seda tuleb ikkagi
langetada. Téna on meie toote tiikihinnaks
€5,99.

Aasta jooksul oleme osalenud 8 laadal iile
Eesti, millest koige paremad
miiiigitulemused
Tallinnas, miiiies laada kohta keskmiselt 25
toodet. Lisaks joudsime jéreldusele, et
parim on miilia meie tooteid just koolides,
sest vaid kahe tunniga koolis miiiies
suutsime miitia {ile 20 eksemplari -
saavutus, mida ukski kabanduskeskuses
toimunud laat ei suutnud iiletada. Just

saavutasime alati

laadad moodustavadki meie
miiliginumbritest suurima osa, sest seal
saame turundada oma toodet
personaalsemalt.

Lihenedes Opilastele Opetajate kaudu oli
meil vaja aga monda head miiliginippi —
hulgimiiiik! Miiiies Opetajatele oma tooteid



hulgi, on meil vdimalus pakkuda oma
mugavat lahendust korraga kogu klassile.
Ténaseks oleme joudnud lahenduseni, kus
tiikihind varieerub vastavalt ostes iile 10
vai iile 20 toote korraga. Hulgimiiiigiga on
joudnud meie tooted pea igasse Eesti
maakonda.

Kuigi oleme juba algusest miilinud oma
tooteid ka internetis, alustades Google
Formsist, on suuresti miiligitegevusele
kaasa aidanud ka meie 2023. aasta alguses
valminud e-pood, mis teeb tellimisprotsessi
lihtsamaks nii meile kui ka tarbijale.

TEGEVUSE KOKKUVOTLIK

ANALUUS

Viimase kaheksa kuu jooksul oleme
kogunud tohutult palju uusi kogemusi ning
teadmisi. Oleme enam kui rahul loodud
tootega ning koigega, mida saavutasime.
Tunneme uhkust selle iile, et suutsime
turule tuua innovaatilise, praktilise ning
enneolematu toote, mis muudab paljude
Opilaste  matemaatikatunnid  tunduvalt
mugavamaks.

Algus oli kiill raske, kuid iihtse tiimina
oleme voorastes vetes kohanenud ning
iiletanud koik takistused. Sellele on kaasa
aidanud ka erinevad harivad koolitused,
mis on muutnud meid kdigis oma ideedes
enesekindlamaks kui kunagi varem ning
andnud  inspiratisoooni  edaspidisteks
tegudeks.

Opilasfirma tegemine on suuresti aidanud
kaasa ka meie tiimi omavahelistele
suhetele, sest oskame ntid {ksteist
usaldada ja tunneme iiksteise tugevamaid ja
norgemaid kiilgi. Viimase aastaga oleme
Oppinud armastama oma toodet ning tunne,

et ka meie tavaliste giimnaasiumidpilastena
oleme vodimelised pakkuma maailmale
midagi vajalikku ei unune vist kunagi.

Meie motivatsiooni on suuresti iileval
hoidnud ka positiivne tagasiside ning
auhinnad tehtud t66 eest. Kogemus, mille
seni saanud oleme, on olnud hindamatu
ning jaddme ponevusega tulevikku
ootama!

TIIMI ARENG

Gertrud Kattago

Lisaks lugematule hulgale malestustele,
mis Opilasfirma mulle andnud on, olen selle
kaigus ka palju arenenud. Olen omandanud
palju uusi teadmisi ettevotlusest ning

meeskonnatoost, naiteks kuidas
tiimilitkmeid motiveerida ning
kompromisse leida. Kindlasti olen niiiid ka
palju julgem — avalikud esinemised ei

tundu enam nii hirmsad ning miitigikone
muutub iga korraga aina paremaks. Samuti
moistsin ma ka kui oluline on tegelikult
kommunikatsioon. Opilasfirma teekonnast
on palju, mida edaspidisesse ellu kaasa
votta.

Tiina Talisoo

Opilasfirma kiigus olen turundusjuhi
ametis arenenud koige rohkem erinevate
kujudnus- ja  fototdotlusprogrammide
kasutamises. Tunnen ro0mu, et olen saanud
eelnevate  kuude  jooksul panustada
Opilasfirma tegevusse just loomingulisel
viisil ning saanud oma oskusi arendada just
selles valdkonnas.

Lisaks muule, tunnen end palju kindlamalt
drialastes suhtlustes  ning  meilide
kirjutamine ei tekita enam pooltki nii suurt
peavalu kui varem. Opilasfirma programm



on dratanud minus ettevotluspisiku ning
olen enam kui kindel, et praegune
Opilasfirma ei jda minu elu viimaseks
ettevotteks.

Arvan tdsimeeli, et kogutud oskused ei
voola modda kiilge maha ning aitavad mul
toime tulla koiksuguste probleemidega ka
edaspidises elus.

Katarina Ojari

Finantsjuhi roll on vdimaldanud mul
oppida tundma maailma, millest mul
eelnevad teadmised puudusid. Numbritest
on saanud minu suurimad sdbrad ning
minus on drganud uus huvi matemaatika
vastu. Olen arenenud erinevate tabelite
koostamises, rida rea haaval numbrite
kontrollimises ja arvete mdistmises. Olen
tanulik, et mulle selline roll anti, kuna tinu
sellele  olen  muutunud  tipsemaks
inimeseks, kellel on suur austus
raamatupidajate vastu.

VOIMALUSI ON LOPUTULT

(-0030)

Opilasfirma  Graphlti jirgmise suure
sammuna ndeme voOimalust miiiia oma
toodet jaekaubanduses mones
kontoritarvete poes. Kuna meie toode on
niivord innovaatiline, soovime tulevikus
oma idee ja toote kaitsta Patendiametis
intellektuaalse omandina. Pidrast pikka ja
tegevusterohket aastat ning hiippelist
arengut oma oskustes ei sulge me veel
iihtki ust ja tegutseme tdie rauaga edasi,
sest tunneme, et praegune edu on vaid algus
millekski palju suuremaks. Nieme OU’na!

TANAME!

Kristel Rannadire, Liisa-Maria Kull,
Kristjan Kaer, Teele Pérna
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