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Eristuda. Téiesti unikaalne toode, mis toob inimesed ekraanidest eemale ja on pdnev ka
mitme lahendamise jirel. Muuta pusled taas ponevaks, modernseks ning arendavaks
mdistatuseks, mis ei jda lihtsalt tolmu koguma ning &ratada seeldbi huvi 3D-printimise

tehnoloogia vastu.

MEIE TOODE

Opilasfirma Logado toodab tiiesti ainulaadseid 3D puslesid, sest leiame, et tavalised pusled
kaotavad oma vairtuse parast kokkupanekut, juba ithe lahendamise jirel ldheb pusle tagasi
karpi. Tasapinnalise pusle lahendamine on tihtipeale nii lihtne, et nende kokku panemine ei

paku rahuldust, voi tohutult keeruline ja tiiiitu, sest tiikke on sadu, kui mitte tuhandeid.



Meie firma pakub lahenduseks unikaalsed 3D pusled. mis jddvad pédrast kokkupanekut
esteetiliseks dekoratsiooniks. Pusle on lahendajale viljakutsuv, kuid selle kokkupanek on
seda viirt, sest mida raskem on katsumus, seda rohkem areneb loogiline ja ruumiline
motlemine ning seda suurem on voidurddm.

Toode koosneb kahest osast: puslest ja selle alusest. Aluseks on kuulsa fiilisiku Albert
Einsteini pea kuju, mille iilemise osa asemel on lame pind pusle kokkupanekuks. 56-st
pusletiikist valmiva Einsteini aju pusle lahendamine on paras katsumus, mis nduab head
ruumilist motlemist ja loogikat.

Toote loomisel oleme panustanud silmapaistvale vilimusele ja kvaliteetsele materjalile.
Toodet saab osta mitmes erinevas vérvis: hobedane Einsteini pea koos roosa, lilla voi oranzi
ajuga. Pusle valmistame moodsa 3D-printimise tehnoloogia abil plastmassist, mille oleme
valinud eelkdige kvaliteedi, mitte hinna pdhjal, mistottu on tulemus vastupidav ning ei
lagune. Meie toode on suunatud inimestele, kellele meeldib lahendada puslesid ja kes tahavad
endale ilusaid dekoratiivseid esemeid ning ka neile, kes otsivad sdopradele soetamiseks erilist

kinki.

IDEE JA MEESKONNA SUND

Kuna tihel firma liikmel oli 3D-printer olemas, mdtlesime juba 10. klassis teha opilasfirma,
mis kasutab 3D-printimise tehnoloogiat, kuid kohe ei olnud meil kindlat ideed. Huvi uute

tehnoloogiate vastu ja soov ise midagi lahedat teha tdigi kokku meie firma litkmed.



Esimene idee, mille peale tulime, oli teha jalgratastele kinnitatavaid kotihoidjaid, kuid
peatselt mdistsime selle tehnilist keerukust ning hakkasime otsima uusi ideid. Peale mitmeid
ideid, mis iihel voi teisel pohjusel ei sobinud, joudsime meie toote, 3D pusleni.

Pérast toodet siindis ka firma nimi. Meile oli oluline, et nime jirgi voiks arvata, millega
Opilasfirma tegeleb ning usume, et Logado teeb seda hésti. Nimi tuleb ingliskeelsest sonast
logic, millele lisasime hispaanialikku viirtsi, et nimi oleks kdlavam ja meeldejddvam.

Panime paika eesmérgid, miks {tldse firmat teeme. Koik liikmed tahtsid arendada

koostdooskusi, saada ettevotluskogemust ning teha laheda originaalse toote.

MEIE TIIM

Oleme koik 11.klassi dpilased, keda huvitavad tehnoloogia ja ponevad lahendused. Firmat
tahtsime teha kdik ja olime ldhedased sdbrad, seega juhtus nii, et meie firmas on koguni viis
liiget. See, et kdik olid vanad tuttavad, tegi kindlasti firma alustamise ja rollide jagamise
lihtsamaks — see sai tehtud juba enne, kui meil toote idee paigas oli.

Arne Kerik - Tegevjuht

Arne sai firma tegevjuhiks, sest ta oli esimene, kes tahtis iildse firma luua. Teised uskusid, et
ta on dige inimene firma juhtimiseks, sest ta on tdokas, vastutustundlik ja kohusetruu. Arne
teeb firma plaane ning kuulas ka teiste omi, jélgib, et kdigil oleks tegevust. Ta kiib igal
koosolekul, isegi kui see pole otseselt tema rolli voi todga seotud. Alguses oli Arnel puudu
oskustest firmat motiveerida ja t66le sundida, kuid kui hdda kies oli, arenesid need oskused
Rasmuse abiga markimisvéaarselt.

Rasmus Stefan Sarena - Personalijuht

Rasmus iitles kohe firma algusest peale, et ta voib luua veebilehe ning aidata kdige muuga,
mistottu pole talle vaja rolli méiérata. Rolli oli siiski vaja, seega sai Rasmusest personalijuht.
Rasmus oligi alguses lihtsalt oluline abimees, kuid aegamddda hakkas ta kdituma kui péris
personalijuht. Ta hakkas korraldama koosolekuid, ta torkis aina enam liikmeid tagant, et nad
oma t00d teeksid ning mis tdhtsaim, ta motiveeris litkkmeid, kui Arne polnud piisavalt range.
Suurepérase veebilehe ja t60 korraldamise tdttu on Rasmus meie firma jaoks asendamatu
liige, kelleta poleks me kaugele joudnud.

Oskar Ots - Finantsjuht/Turundusabi

Meie Opilasfirma finantsjuht ja turundusabi Oskar on védga korralik ja tdpne, mistottu
usaldasime tema kétte firma raamatupidamise. Seda t66d on ta vdga hésti teinud ja selles
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palju arenenud, pirast mitmeid kontrolle pole teistel temas vdhimatki kahtlust. Lisaks on
Oskar loova mdtlemisega ning tal on kogemust filmide ja stsenaariumite kirjutamisega ning
nditlemisega, mistottu aitab ta Richardit turundusega.

Henrik Peegel — Tootejuht

Henrik tundis juba varasemalt suurt huvi 3D-printimise vastu, kuid opilasfirma alguses oli tal
selle tehnoloogiaga kogemust veel siiski vihe. Tootearenduse protsessis pidi Henrik kaks uut
programmi selgeks Oppima, millega sai ta kenasti hakkama. Printimine osutus korralikuks
peavaluks, kuid ldbi katse-eksituse meetodi ja vigadest dppimise joudis ta 16puks rahuldava
tulemuseni. “See pinge, mida meie enda seatud korged ootused mulle panid, oli imehea
motivaator jarjekindlaks dppimiseks ja katsetamiseks. Omal kéel poleks ma nii lithikese ajaga
iial nii palju uut omandanud.”

Richard Poder - Turundusjuht

Richard on alati tundnud suurt huvi turunduse ja reklaami vastu. Ta on professionaalsetelt
turundajatelt oppinud erinevaid trikke ja nippe, kuidas oma firmat inimestele presenteerida,
kirjutada laatadeks miiiigikdnesid ja disainida miiligibokse, teha reklaame, suhelda
klientidega ja leida uusi koostddpartnereid — see on tema iilesanne. Just selline inimene nagu

Richard, kes on alati loominguline, sobib hdsti meie unikaalset toodet turundama.

LOGADO LUGU JA ANALUUS — ULE KIVIDE JA KANDUDE

Opilasfirma Logado on osutunud edukaks, kuid siiski on viiga palju, mida oleks vdinud teisiti
teha. Firma idee tekkis juba 2022. aasta kevadel, kuid arendama hakkasime alles uue
kooliaasta alguses. Alles siis saime aru, et esialgne rattakotihoidjate idee pole teostatav ja
peame tegema midagi lihtsamat. Kuna Iopliku idee saime paika alles oktoobris, olime juba
kulutanud palju viirtuslikku aega, mis meie ndudliku toote puhul oli eriti oluline. Kui
oleksime ideega varem alustanud, oleks ka tootearendus varem loppenud ning oleks jadnud
palju rohkem aega toodete miiligiks. Novembris oli palju probleeme ka motivatsiooniga: meie
tdhtaeg tootearendusega aasta lopuks valmis saada oli liiga kauge ja ei sundinud meid
oluliselt tegutsema kuni jouluvaheajani. Kui t66 10puks algas, oli meil kiill teoreetiliselt
piisavalt aega, kuid me polnud arvestanud vodimalike probleemidega. Asjad jdid seisma
lihtsate asjade taha, mis pidanuks ammu tehtud olema: nditeks plastiku tellimine — sellega ei

saa oodata seni, kuni eelmine kogus otsas on — ja pangakonto ning logo loomine.



Seetdttu saime 10pliku toote niidist juhendajatele esitleda alles 10. jaanuaril. Esitlusel saime
ultimaatumiks miilia tooteid enne jidrgmist Opilasfirmade kollokviumi, 25. jaanuari meie
koolis, v0i peame tegevuse 10petama. Viibis nii plastiku saabumine kui printimine, sest mitu
toodet ldks luhta. Et {ihe toote printimise aeg oli mitu pdeva, ei saanudki me planeeritud
mitigipdevaks, 21. jaanuariks (Roosad Kéérid moeshow) iihtegi toodet valmis. Vdhemalt oli
reklaamimiseks valmis veebileht ja saime endalegi iillatuseks kaks eeltellimust ning suutsime

ime 14bi firma séilitada.

Jaanuaris pakkusime samuti kaks korda 3D-printimise teenust, kuid see oli ajakulukas ning
otsustasime, et tasub keskenduda iihele tootele.

Koige olulisem, 11.—12. veebruari laat oli vaid natuke rohkem kui kahe niddala kaugusel ning
selle ajaga saanuks me printida vaid kolm toodet, sest plastik sai taaskord otsa. Lisaks olid
kaks toodet broneeritud, seega laadal oleks miiligiks olnud vaid {iks toode.

Olime jallegi hddas ning mdistsime, et ainult meie enda printeriga ei ole firma jatkusuutlik.
Uurisime vdimalusi allhanke korraldamiseks ning leidsime pakkuja Minu Print OU, mis sai
printida sama hinnaga, millega meiegi. See lahendas meie firma suurima probleemi:
tootmisaja ja vOimaluse, et midagi ldheb printides valesti. Lisaks olime leidnud sobivad
karbid Pakendikeskusest.

Minu Print OU abiga saime laadale miiiigiks neli toodet, mis me ka maha miiiisime ning
lisaks saime kaks eeltellimust. Teenitud 150 € kiivet andis kdigile palju motivatsiooni:
16puks hakkas firma tegevus iilesmidge minema. Hetkel, mitmete otse- ja veebimiiiikide jérel,
oleme joudnud kasumisse.

Toote puudumise tottu seisis kaua ka meie sotsiaalmeedia, sest tooteta polnud meil sinna
midagi postitada. Esimese reklaamvideo postitasime alles maértsis, misjdrel on rohkem ka
muid reklaampostitusi.

Lihtsate abindudega oleks aga edu voinud saabuda mitu kuud varem. Firmaga oleks pidanud
tegelema juba suvel, tegevust pidurdas ka liiga hore ajaplaan. Talvel, esimesi prototiiiipe
tehes, jdid tegemata olulised jireldused meie tootmisvdimekuse ja -graafiku kohta, mis
liikkas esimesed paris miitigid alles veebruarisse. Hoolimata sellest, et meil polnud toodet,
voinuks ka reklaami ja vihemasti idee tutvustamisega alustada palju varem.

Kogu senise teekonna jdrel on tegevus niilidseks palju paremini korraldatud ja liitkmed

motiveeritumad, oleme palju dppinud ja arenenud.


https://logado.ee/

MUUGIST JA LAATADEST LAHEMALT

Sotsiaalmeedia ja laadavilise miiligi tugipunktiks on meie veebileht. Koik kliendid, kes
leiavad meid internetist, suuname sinna, sest seal saavad na pohjalikumalt tootega tutvuda
ning soovi korral ka osta. Veebilehele juhime ka need, kellele reklaamime suuliselt.

Lisaks oleme osalenud kahel laadal: esimene laat, millest osa votsime, oli 21.01.23 toimunud
moeshow Roosad Kéirid. Laadale oli plaan minna kahe Logado puslega, aga kahjuks ei
saanud me tooteid Oigeks ajaks valmis ja ldksime laadale vaid piltidega tootest. Sellest
hoolimata saime oma leti ddrde palju huvilisi, kes andsid ka olulist tagasisidet. Saime kaks
eeltellimust (50 €) ja reklaamisime inimestele oma veebipoodi ning tutvustasime tulevasi

plaane.

logado_of llusaid piihi kdigile!4y @ @ 4o
Kas leidsite ka oma lihavdttekorvist Logado pusle? Kui
mitte, siis hankige liks meie E-poest: logado.ee

Pildid Richardist, Arnest ja Oskarist OF laadal ning lihavottereklaamist.



Teine laat toimus 12.02.23 Rocca al Mare keskuses, kus miiiisime dra kdik neli toodet ja
votsime vastu kaks tellimust, kokku 150 € kdivet. Ndgime, et meie pusle on viga silmatorkav
ja paljud astusid juba sellepérast ligi. Meil soovitati pakkuda ajusid ka teistes virvitoonides
ning paljud, kes kiill kiitsid ideed, jétsid ostmata, sest uskusid, et pusle on neile liiga
keeruline. See viis meid detailse lahendusvideo loomiseni, millest saab vajaduse korral abi.
Edaspidi on just see video saanud kahe kliendi ostu sooritamisel otsustavaks.

Kahel laadal kdimine oli meie jaoks sobiv, sest tol hetkel ei oleks me suutnud rohkem
puslesid toota. Samuti saime aru, et laatadel kdimine on meie toote puhul eriti oluline, sest

toode miiilib paremini, kui klient saab seda ise ldhedalt uurida, katsuda ja proovida.

TOOTEARENDUS JA 3D-PRINTIMINE

valmis print ilma toestusteta
koos toestustega 18plik kuju

masininstruktsioonid
3D printerile

algne 3D mudel

o fuusiline
arvutifailid
toode

Toote valmistamise protsess

Peame oma toote ja selle arendamise juures oluliseks kolme punkti. Esiteks kasutab Logado
uudset 3D-printimise tehnoloogiat. Selle abil saame vajadusel klientide tagasiside pdhjal
muudatusi teha, sest meid ei hoia kinni vorm, kuhu plastikut peaks valama, vOi mone
suurema tootja limiteeritud tootevalik.

Teiseks annab see tehnoloogia meile palju vabadust. Saame teha mitmeid erinevaid
variatsioone oma tootest, kasutades erinevaid vérve ja plastikuid. Kuna 3D-printimise
tehnoloogia annab vabad kéded luua peaaegu likskdik mida, siis on Logado toode toeliselt just
meie ndgu, sest saime teha just endale omaseid otsuseid tootearenduse igas etapis. Niiteks
saime oma ndoks valida teaduse iihe helgeima pea Albert Einsteini.

Kolmandaks tegime meie oma toote ja selleks vajalikud 3D-mudelid ise. Einsteini mudeli ja

aju pusle saime koos kasutuslubadega internetist, kuid nende failide kombineerimine ja
8


https://logado.ee/lahendus/

muutmine, detailide lisamine ja sobiva pusletiikkide suuruse leidmine oli meile kui algajatele
suur t60. See tdhendab, et ldbisime pika arendamise ja prototiilipimise faasi, mille kdigus
joudis toode oma tinase kujuni.

Oppisime tootearenduse protsessi kiigus kuidas modelleerida, mudeleid muuta ja siduda.
Sellega kaasnes aga véljakutseid. Erinevad 3D-programmid on loodud erinevatel
eesmarkidel, mistdttu teeb iiks programm {iht asja, teine teist. Alguses tundus meile, et tikski
programm ei tee seda, mida meil vaja on. Lopuks pidimegi mitu programmi nutikalt siduma.
Meie tooriistadeks said Houdini Apprentice ja Fusion 360 Opilase litsensiga. Kuid asi ei
olnud pédris nii lihtne, et “vOta mudel ja pane printima”. Tuli vilja, et 3D-printeri
kasutamiseks tuleb mudel muuta tasapinnalisteks litkumise ja plastiku laotamise
instruktsioonide kihtideks. Selleks tuli appi votta veel iiks tarkvara — Ultimaker Cura.
Masinale instruktsioonide andmine ndudis suurt tipsust ja digeid seadeid, milleni joudsime
paljuski katse-eksituse meetodi abil. Programmis on kokku umbes 150 erinevat seadet, mis
koik muudavad 10plikku tulemust. Ka véljaprintimine osutus suuremaks viljakutseks kui
algselt olime oodanud. Tekkis ootamatuid probleeme nagu niiteks plastiku reaktsioon
niiskusega kokkupuutel, ebatépsused printeri kalibreerimisel voi isegi probleemid t60pinna
tasasusega. 3D-printer avas ka terve plastikute maailma: eri kvaliteediga materjalid ning
kdikvoimalikud virvid tdid taaskord iihe uue tasandi idee realiseerimisse. Iga plastikuga tuli
kaasa palju testimist: vajalik temperatuur, printimise kiirus, kihtide paksus, plastikute
fiitisilised omadused nagu jdikus vOi raskus ning 10puks ka printeri voimekus plastikuid
printida. Viimased probleemid tekkisid printeri endaga. Vahetasime mitmel korral printeri
otsikut, mida 200 kraadi juures olev plastik mdnikord ummistas. Votsime printeri osadeks
lahti, sest vedru oli jirele andnud voi printimisega oli mdni kruvi lahti tulnud. Lisaks tekkis
palju probleeme printimise pinnaga, mille viiksemadki ebatasasused muutsid mudeli esimest
kihti ja seeldbi ka kogu iilejdédnud printi, sest pohikiht toetab iilejadnuid. Koik need eelnevad
sammud t0id kaasa suuri véljakutseid, mida {iletades saime nii palju uut teada pdneva
tulevikutehnoloogia kohta. Protsess oli meile eriti arendav, sest dppisime ja lahendasime

probleeme iseseisvalt, ilma professionaalide abita.

MAJANDUSTEGEVUS

Loomulikult vajasime algkapitali ning kuna printer oli meil olemas, siis piisas meile, et
panustame viie peale kokku 100 €, igaiiks kaks aktsiat 10 € eest. Alustades olime otsustanud,
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et palku pole motet maksta, sest need oleks vidikesed ja teeksid vaid raamatupidamise
keerulisemaks. Teenitud tulu plaanisime vdordselt jagada liikmete vahel Opilasfirma
sulgemisel. Algkapital kulus plastiku tellimiseks ja veebilehe domeeni ostmiseks ning natuke
Jjéi reservi.

Pérast esimeste toodete miiliki saime hakata tulu kasutama uute toodete valmistamiseks.
Siiski, enne meie esimest suuremat laata veebruaris, Rocca al Mare keskuses, pidi firma liige
laenu andma, et saaksime osta korralikud pakendid ja piisavalt tooteid. Laada jarel maksime
laenu tagasi ning edaspidi pole lisaraha vajadust tekkinud.

Uhe puslekomplekti omahinnaks on 13 €, millele lisaks karp hinnaga 1,26 €, kokku 14,26 €.
Uhe komplekti miiiigihinnaks on 25 €, sest nii on kasumiks toote hinnast = 40% ning hind on
samas konkurentsivoimeline.

Kirjutamise hetkel oleme miiiinud kaheksateist puslekomplekti ja pakkunud kaks korda
teenust, kokku 458,01 € eest. Kasum on 30,02 € ning laos on neli toodet ehk 100 €
realiseerimata kasumit.

Praegust kapitali kavatseme kasutada uute toodete tootmiseks ning ehk tasuks investeerida ka

turundusse niiteks Instagramis, sest praegu jouavad need iisna vihesteni.

Kasumiaruanne 12.04.2023

1. TULUD 458.01
2. KULUD

2.1. Palk, to6tasu, tasu miiiigist
2.2. Materjal, varustus jt tootmiskulud [384.88

2.3. Turundus 13.11
2.4 . Muud kulud 30
KULUD KOKKU 427.99
3. Aruandeperioodi kasum

(-kahjum) 30.02

Bilanss 12.04.2023

AKTIVA PASSIVA
euro euro
1. Raha (Pearaamatu kassasaldo)|130.02]1. Vélad
2. Materjal ja varud iktsiakapital 100
3. Pdhivara 3. Kasum 30.02

KOKKU|[130.02 KOKKU|130.02
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MIDA OLEME OPPINUD?

Firma tegemine andis meile kdigile esimese kogemuse ettevatluse alal. Sellest Gppisime palju
nii planeerisime kui ka koost6d organiseerimise kohta, oleme niiiid palju ettendgelikumad.
S-litkkmelise firma korral tuleks koosolekud juba nddal varem kokku leppida, mitte sama
pideva hommikul. Oleme palju julgemad suhtlejad, oskame leida diged inimesed ja nende
poole podrduda. Materjalide otsimine ja toote viljatodtamine dpetas meid kokku hoidma iga
voimaliku koha pealt, ohverdamata olulist. Oluline oli ka raamatupidamise pohitddede
oppimine ja probleemide lahendamise oskus.

Opitu tuleb kindlasti kasuks, sest kdik meie firma liikmed kaaluvad tulevikus enda ettevotte

loomist ning suhtlus- ja sddstmisoskused on abiks ka igapdevaelus.

FIRMA HETKESEIS JA EDASI TULEVIKKU

Alustasime miitigitegevusega kiill palju hiljem kui teised Opilasfirmad ja oleme selles viga
pettunud, kuid oleme sellest Gppinud ning praegune seis on hea, inimesed on meie lustaka ja
pisut pdorase toote histi vastu votnud. Oleme tditnud enda peamise eesmérgi: teha lahe toode
ning selle kéigus areneda ja kasumisse jddda.

Plaan on otsida vdimalikult palju miiligivoimalusi ja teha rohkem turundust sotsiaalmeedias.
Lisaks votame iihendust poodidega nagu AHHAA teaduspood ja teised, mis miilivad
mdistatusménge ja arendavaid ménguasju.

Novembris oli meil ka idee teha puslesid, kus Einsteini ndo asemel oleks ostja vdi tema sobra
enda nidgu. Alguses osutus see kiill liiga keeruliseks ndgude skaneerimise ja iga mudeli nullist
loomise ajalise kestuse tottu, kuid me pole seda ideed veel tdielikult maha kandnud ja
loodame leida lihtsama lahenduse.

Kuigi kahetseme paljut, oleme firma praeguse kiekdiguga rahul ja usume, et miiiigid on alles

alanud. Taiskéaik edasi!

TANUSONAD:

,/)\“‘ inu 44 Juhendaja: Mikk Oad
\P R I N T 4 S oo Mentorid: Rai d Pai
E eStI entoria: alimon aaru
444

Harri Karba
Sobrad ja koolikaaslased
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