RUF ~

OPILASFIRMA RUF

Hugo Treffneri Glimnaasium
Juhendaja: Ulle Seevri
Opilasfirma liikmed: Lisethe Kruus, Lucas Lausing, Joonas Teder

2022/2023



SISUKORD

MIKS?

TOOTED

MOTTEST TEOSTUSENI
TOOTMISPROTSESS
MEESKOND
TOOTEARENDUS
TURUNDUS JA MUUK
RAHAASJAD
TULEVIKUPLAANID
SUURED TANUD!

O 0 O L B B~ W NN

—_
()

MIKS?

Opilasfirma RUF missiooniks on luua
mugavad koera kaela- ja jalutusrihmad

ning traksid, hoides toodet
keskkonnasobralikuna.

TOOTED

RUF teeb taaskasutatud auto

turvavoodest koerte kaela- ja
jalutusrihmasid ning trakse. RUFi tooted
on tdispikkuses kaetud helkurribaga.
Lisaks on kaela- ja jalutusrihmade
karabiinid, d-aasad ja pandlad tehtud
tugevast metallist, mis lisab meie
toodetele veelgi vastupidavust. Meie
jalutusrihmadel on kiiljes véike veekindel
kotike, mis on moeldud kilekottide ja
maiustuste hoiustamiseks, ning rihmadel
on aasasiisteem, ct omanikul oleks oma
koera iile parem kontroll. Meie toodetud
kaelarihmal on viike Kiletasku, kuhu saab
koera omanik oma telefoninumbri panna,
samuti on numbrit voimalik graveerida ka
pandla peale.

FINANTSKOKKUVOTE
Tulud 1550,96
Kulud 1151,57
Kasum 399,39

b o

RUF kaela- ja jalutusrihm. L. Kruus

ONNESTUMISED

e 64 dnnelikku tooteomanikku

e miiligikogemus PetCitys  ja
disainipoes Loomekas

e Annetus Tartu Koduta Loomade
Varjupaigale 62,27 eurot

e Pirnu Opilasfirmade laadal kdige
originaalsema toote ja suurima
kiibe auhind

e Tartu Opilasfirmade laadal
potentsiaalikaima Opilasfirma ja
parima toote auhind

e Eesti Opilasfirmade laadal 2023
innovatsioonipreemia

e Tallinn Euroopa roheline pealinn
eripreemia

e International Student Company
Meetupil Tartus parima miiiigitiimi
auhind

e Osalemine International Student
Company Festivalil 2023 Riias
toimiv e-pood
kajastused “Ohtu!” saates ja Delfi
uudisteportaalis



MOTTEST TEOSTUSENI

Koerad on meile koigile kolmele olnud
alati  siidamelihedased ning  lisaks
sellele on Lisethe tegelenud iile kolme
aasta koerahoidja ja -jalutajana. Lisethe
kliendid kiisisid temalt tihti soovitusi
jalutusrihmade kohta, aga ta ei osanud
midagi konkreetset soovitada, sest igal
rihmal oli mingi puudus. Lisethe tahtis, et
jalutusrihm oleks  praktiline, erinevate
lisadega ja stiilne, aga samas ka
taskukohase hinnaga. Nii tuligi tal 2022.
aasta suvel mote proovida ise tulla turule
uue tootega. Lisethe jagas ideed oma hea
sobra Lucasega, kellele mote kohe
meeldis. Otsustatigi teha kooli praktilise
toona Opilasfirma. Kuna selgus, et
minimaalne Opilaste arv Opilasfirmas on
kolm, kiisiti mitmelt klassikaaslaselt ja
isegi tuttavatelt teistest koolidest, kas nad
tahaksid Opilasfirmat teha, aga kdigil olid
juba plaanid tehtud. Kolmanda liikme
otsingu aitas 1dpetada juhendaja Ulle
Seevri, kes viis Lisethe ja Lucase kokku
Joonasega, kellel oli samuti soov teha
opilasfirmat. Alguses tundus veider teha
opilasfirmat kellegagi, kellega poldud
kooliaasta jooksul sdnagi vahetatud, kuid
juba esimesel koosolekul saadi aru, et
Joonas on motiveeritud ja asjalik. Joonas
ja Lucas pakkusid moned Opilasfirma
ideed lisaks, kuid 10puks jaadi ikkagi
algse idee juurde. Otsustati, et tahetakse
eristuda konkurentidest ja luua toeliselt
age toode.

Esimene asi, mille me enda toote juures
kindlaks maédrasime, oli taaskasutatud
materjalide  kasutamine.  Materjali
leidmisega oli alguses raskusi. Esimeses
Tartu Opilasfirmade mentorklubis kéis
esineja, kes kasutas oma riiete disainis
auto turvapatjasid. See idee tundus meile
viaga huvitav ja teistsugune. Hakkasime

motlema, mida veel saaks autost
taaskasutada ning 16puks tuli Lucasel mote
teha koerte jalutusrihm auto
turvavoodest. Esiteks on auto turvavood
viga vastupidavad ning teiseks eristuks
me  teistest koerte jalutusrihmasid
tootvatest firmadest. Samuti sobib see
idee hésti meie algse taaskasutatud
kasutamise plaaniga.

koikidesse Tartu
autolammutustdokodadesse ja  Onneks
ndustus liks nendest meiega lahkelt
koostdodd tegema. Olime nii onnelikud, et
samal ohtul dmblesime esimese prototiitibi
Lucase vanavanaema Omblusmasinaga
Singer, mida pidime jalaga védntama, et

materjalide
Helistasime

sellega saaks Ommelda. See oli juba
omaette kogemus ja koomiline uus oskus.
Voime Oelda, et esimese prototiilibi saime
valmis 50 sendiga ja koik, mis me selle
jalutusrihma tegemisel kasutasime, oli
saadud taaskasutuspoest ja
autolammutustookojast.

turvaelementide

Tootmisprotsessis
eemaldamine. L. Lausing



ALGUSEST  LOPUNI  ehk
TOOTMISPROTSESS
Tootmisprotsess algab materjalide

saamisega. Turvavoode jaoks kéime
lammutuskodades, kus vOtame need ise
autodelt maha. Seejirel eemaldame kodus
turvaelemendid, poletame otsad kokku, et
turvavood hargnema ei hakkaks, ning
peseme pesumasinas puhtaks. Viikese
koera kaela- ja jalutusrihma jaoks
vajamineva turvarihma materjali saame
saapavabrikust Samelin, kus see on
kaitsevde vestide tegemisel jaidkidena iile
jadanud. Metallosad on ainuke materjal
meie  toodete  juures, mis  pole
taaskasutatud, ning need tellime Eesti
firmalt Rivet OU. Alguses olid nende
hinnad pédris krobedad, aga kui neile
kirjutasime ja oma loo &ra riadkisime, olid
nad meile ndus tegema 20% soodustust
igalt tellimuselt. Edasi liiguvad materjalid
kahte kohta. Suurte koerte kaela- ja
jalutusrihmade ning trakside materjalid
viime 6mbleja Maila Logina kitte, sest
turvavoo tegemiseks on vaja toostuslikku
Omblusmasinat ning trakse on keeruline
ommelda. Viikeste koerte tooteid dmbleb
aga Lisethe ise kodus, sest turvarihm on
palju ©Ohem materjal ja sobib tava-
Omblusmasinale ning nii kiirendame ka
tootmisprotsessi.

INIMESED RUFi TAGA c¢hk
MEESKOND

Meie meeskond koosneb kolmest Hugo
Treffneri Giimnaasiumi opilasest. Meie

meeskonna  moodustavad  tegevjuht,
tootearendus-  ja  turundusjuht  ning
finantsjuht.

Firma tegevjuhi kohale héadletasime
Joonase. Tema hoiab firma iildisel
tegevusel silma peal, planeerib
koosolekuid  ning  hoolitseb  iildise

kommunikatsiooni eest. Lisaks hoiab ta
silma peal meie e-poel ja teeb seal
vajaduse korral muudatusi.

Tootearenduse ja firma viljapaistmise
eest sotsiaalmeedias vastutab Lisethe.
Oma kolmeaastase
koertehoidmiskogemusega sobis ta sellesse
ametisse histi. Kuna firma idee tuli temalt,
siis algsed ideed toodete disainimiseks olid
tal juba varem olemas ja ta soovis
vastutada tootearenduse eest. Lisaks aitab
Lisethe Ommelda tooteid viikestele
koertele.

Meie rahaasjadel hoiab kullipilguga silma
peal Lucas. Tema jilgib, et iga ostuga
kaasnenud tSekk saaks arvepidamisse kirja.
Samuti on tema iilesanne suhelda
lammutuskodadega ning kanda hoolt selle
eest, et turvavodd jouaksid Oigeaegselt
ombleja kitte.

Jagasime kiill Opilasfirma t66 alguses
tlesanded é&ra, kuid siiski oleme koik
iiksteisele suureks abiks ja teeme piris
palju koos kas videokdnede teel voi kuskil
monusas kohas koosolekut pidades.

YL

RUFi tiim, teisisonu kuldne trio. M. Mdgi



Mugavus
RUFi toodete disainimisel oli meile viga
oluline kasutajamugavus. Selleks
poordusime Eesti koeraomanike
Facebooki gruppi ning tegime seal
postituse kiisimusega “Mis puudusi ja
probleeme olete tdheldanud olemasolevatel
rihmadel?”. Saime {iile 50 vastuse ning
nendest valisime vélja koige olulisemad
puudused, mis viisid lisadeni meie
toodetel. Me kutsume neid praktilisteks
lisadeks:
e RUFi tooteid katab tdispikkuses
helkurriba
e jalutusrihma kiiljes on viike
veekindel kotike maiustuste ja
kilekottide jaoks
e jalutusrihmal on aasasiisteem
koera erinevatelt kaugustelt kinni
hoidmiseks ja paremaks kontrolliks
koera iile
e viike Kkiletasku kaelarihma kiiljes
telefoninumbri ja nime jaoks
Osa nendest lisadest olid juba esimestel
prototiitipidel, osa lisandus vastvalt
klientide laatadelt.
Kokkuvottes iiritame muuta tooteid
kasutajale nii mugavamaks kui ka
turvalisemaks, et inimese neljajalgse
sobraga midagi ei juhtuks.

soovitustele

Kasitoo

Eelis teiste koeratoodete ees tuleneb
sellest, et valmistame oma tooteid Eestis
kisitoona. Sellel on kaks plussi. Esiteks
saame valmistada toote koera tipsete
mootude ja kliendi soovide jargi. Koer
saab endale parajad ja mugavad traksid
ning inimene temale meeldivas pikkuses
jalutusrihma ja praktiliste lisadega toote.
Teiseks oskame kohalikena arvestada
koeraomanike vajadusi paremini kui
vilismaa tootjad. Uheks heaks niiteks on

helkur; paljud jalutusrihmad valmivad
1duna pool ja need eksporditakse Eestisse.
Kuna 16unas on aga minimaalselt pimedat
aega, ei ole nad helkurile erilist tdhelepanu
podranud, kuid Eesti on see siigisel ja
talvel darmiselt vajalik.

Késit6o ning kliendi tépsete soovide jérgi
tegemise miinuseks on aga see, et
masstoodangut me teha ei saa. Meil on
abiks hetkel ainult iiks dmbleja ja Lisethe
ei joua ka vidga palju kooli korvalt
ommelda. See teeb meie tooted monevorra
kallimaks  ning  valmistamisprotsessi
aeglasemaks. Kuid tiritame siiski hoida iga
toote hinna inimesele taskukohase ning
kohaletoimetamise aja voimalikult véikse.

KLIENT ON KUNINGAS ehk
TOOTEARENDUS

Kdige enam oleme oma tooteid arendanud
laatadel klientidega suheldes. Algselt oli
meie koerte jalutusrihmal ainult iiks aas
koera enda ldhedal hoidmiseks, kuid Tartu
Opilasfirmade  joululaadal  tuli ks
koeraomanik, kes oli RUFi tooteid
Facebooki koertegrupis ndinud, meiega
rddkima ja talle viga meeldisid meie
praktilised lahendused, aga ta soovitas
meil teha terve rihma ulatuses aasad.
Tegime prototiiiibi valmis, Lisethe katsetas
seda oma hoius kéivate koerte peal ja talle
viga meeldis see lahendus ning uue
jalutusrihma disain ldks Omblemisse.
Lisaks saime katsetades aru, et meie algne
karabiin véga tugevat koera kinni ei hoia,
sellepdrast otsisime uue karabiini. Meie
uus karabiin peab vastu 190 kg
tombetugevusele ehk ka kdige suuremal
jalutusrihma tdmbajal pole vdimalust
rithmast plehku panna. Pérnu laadal raagiti
meile, et tihti kukuvad kaelarihmade
kiiljest graveeritud metallplaadid 4ra.

Pidime motlema uue lahenduse.



Omblesime kaelarihma kiilge kiletasku,
kuhu omanik saab oma telefoninumbri
kirjutada. Ka see lisa meeldib paljudele
omanikele, kuna kui koer peaks é&ra
jooksma, on andmed kenasti kaelarihma
peal olemas.

TURUNDUS JA MUUK

Kohe alguses teadsime, et firma reklaam
internetis peab vilja paistma ja olema
jérjepidev, sest iiha enam ostavad inimesed
asju veebist. Meil polnud iihtegi toodet
isegi valmis, kui meie turundusjuht Lisethe
hakkas juba kontosid looma erinevatel
sotsiaalmeedia platvormidel: Facebookis,
Instagramis, Tik-Tokis ja Yagas. Lisaks
jagas neid kontosid ka enda koertehoiu
lehel Liska Koertehoid kui ka Facebookis
erinevates  koerainimeste gruppides.
Sotsiaalmeedias iiritame olla jarjepidevad
ning postitada vihemalt iga nédal pilte ja
videoid. Ka Kkliendid jagavad meile
toredaid kldopse oma neljajalgsetest
sopradest RUFi toodetega, mida on meil
omakorda hea jagada sotsiaalmeedias.
Tegime ka tihe loosi, sest soovisime, et
meie Opilasfirma jouaks ldbi jélgijate ka
nende sOpradeni. Loos oli edukas, sest
kasvatasime sellega enda jilgijaskonda.
Kui meil veebipood valmis sai, ostsime
ka iihele Facebooki postitusele reklaami,
kus avalikustasime meie veebilehe
olemasolu. Perioodil 20.03—-16.04.2023 on
meie Facebooki postitused joudnud 12 738
inimeseni, meie Facebooki kontot jilgib
298 inimest, kellest 89% on naised.
Instagramis on meil 155 jélgiat ja meie
TikTok’id saavad enamasti umbes 2000
ringis vaatamisi. Lisaks kéis Lisethe meie
firmat tutvustamas Eesti iihes
populaarsemas saates “Ohtu!” ning
samuti on meie Opilasfirmat kajastatud
Delfi Lemmiklooma rubriigis.

Oleme saatnud oma tooteid katsetada ka
koertekooli OU Hea Koer treenerile
Kristina Méele, kes on meile jaganud viga
head tagasisidet ja saanud soovitada seda
ka oma koertekoolis. Plaanis on saata oma
tooteid ka Kelly Sildarule ja tema koerale
Kirale. Kira on viga aktiivne koer: ta
suusatab, jookseb, veab kelku ja ldbib
erinevaid maratone, see oleks hea
vOimalus meie tooted proovile panna ka
aktiivsemates olukordades. Lisaks on
Kellyl palju koeraomanikest tuttavaid,
kellele meie toodet soovitada.

rufof.ee

Juba firmat alustades teadsime, et soovime
teha endale veebilehe koos e-poega, sest
varem meil kellelgi e-poe tegemise
kogemust polnud ning Opilasfirma
tegevuste raames oli hea voimalus sellise
kogemuse saamiseks. Tegemise juurde
joudsime  siis, kui meile pakuti
osalemisvoimalust  veebipoe  loomise
koolitusel. Sealt saime tildise pildi, kuidas
veebileht ja selle loomine vilja peaks
nidgema. Uritasime alguses ise Youtube’i
videote ja Opetuste abil, kuid peagi
avastasime, et see on keerulisem, kui
arvata oskasime, sest keegi meist ei olnud
arvutiga otseselt sina peal. Sellepérast
otsustasime kaasata meie koolikaaslased
Robert Nirgi ja Kristjan Tiido, kes olid
juba varem meile pakkunud, et vdivad oma
kogemus jagada. Tegime Robertiga
mitmeid koosolekuid ning saime koos
valmis veebilehe disaini. Edasi tuli méngu
Kristjan, kes hakkas veebipoe
programmeerimise poolt tegema. E-poe
loomine ldks meil siit alates iile kivide ja
kdndude ning hakkas venima. Veebilehe
valmimisele ldhemale joudes soovis
Kristjan saada ikkagi vidikest tasu, millega
me noustusime, kuid ei leppinud kokku



kindlat summat. Kui veebileht valmis sai,
moistsime, et olime teinud suure vea, sest
ei olnud teinud mingit lepingut ja vdikesest
tasust sai 15% iga miiiigi pealt, millega me
ndus ei olnud. Mdlemad osapooled tulid
16puks liksteisele vastu ja leppisime kokku
summas ning tegime lepingu. Sellest
olukorrast Oppisime, kui oluline on
lepingute tegemine enne tegutsema
hakkamist. Tasuprobleemid lahendatud,
saime 10puks avada oma veebipoe. Meie
veebilehelt rufof.ee saab tellida nii koiki
meie tooteid kui ka lugeda meie firma
ning toodete kohta. Ajavahemikus
30.03-23.04 oleme miilinud 219 euro
vairtuses tooteid.

PetCity
Saime oma tooted miiligile panna
Baltikumi koige suuremasse

loomatoodete poodi. Esimesel korral kiill
oeldi meile EI, aga kuna olime
jarjepidevad ja nditasime omalt poolt suurt
soovi just nende lemmikloomapoodi
miiigile saamiseks, otsustati meile
voimalus anda. Meile anti selleks vdimalus
rohelise kipajilje kampaaniaga seoses,
mis oli peagi algamas. Miiiiki saamine oli
palju raskem kui disainipoodi Loomekas,
sest pidime tegema tootekaardi, lepingu,
saatelehe ja viga palju rohkem tooteid
viahese aja jooksul.

Meil polnud palju aega ja see tegi meie
olukorra stressirohkeks, kuna info liikus
aeglaselt, sest suhtlesime Lounakeskuse
poe juhatajaga, kes kiisis omakorda
kelleltki tdhtsamalt Tallinnast kdik iile.
Kuid sellegi poolest oleme PetCitys vihem
kui kuu ajaga (28.03-21.04) miiiinud 250
euro cest tooteid, mis lletas meie ootusi,
sest laadal saame me klientidega suhelda
ja aktiivselt ise oma tooteid miilia, kuid
poes on nii palju teisi tooteid ja seal peab

toode ennast ise miiiima. Kindlasti
oppisime sellest kogemusest palju, eriti
seda, et ei tohi kohe esimesel korral alla
anda, kui EI oeldakse. Positiivne on veel
see, et saime oma tooted ka peale nende
kampaania 10ppu Lounakeskuse PetCitysse
miiiigile jétta.

Opilasfirma laadad

Uheks oluliseks tegevuseks opilasfirmal
on laatadel kdimine. Varem ei olnud meil
kellelgi laadal miitimise kogemust,
sellepdrast olime esimesel korral iisna
elevil. Esimene laat, millest vOtsime osa,
oli 3. detsembril 2022  Péarnu
opilasfirmade laat. Loosiga saadud
miitigilaua asukoht hirmutas meid alguses,
kuna olime tsna kitsas kohas, kus
klientidel oli raske litkuda Opilasfirmade
laudade vahel. Meie {illatuseks miitisime
esimesel laadal {iile ootuste hésti ning
saime selle eest ka premeeritud. Voitsime
suurima kdibega Opilasfirma ja koige
originaalsema toote auhinna. Selline
esimene kogemus andis meile jargnevaks
laadaks palju julgust juurde, milleks oli
Tartu opilasfirmade joululaat, kus
jatkasime oma tdhelendu ning vditsime
parima  toote  ja  potentsiaalikaim
Opilasfirma auhinna.

Varasematelt laatadelt saadud kogemused
ja  teadmised  kulmineerusid Eesti
Opilasfirmade 2023 laadal. Vorreldes
eelnevatega oli see laat osalejate poolest
juba palju suurem ning konkurents palju
kdvem. Samuti saime seal esmakordselt
esitada oma firmat pitching’u voistlusel.
Kokkuvottes oli ~ iks  tdhtsamaid
Opilasfirma laatasid meile viga meeldejdav
kogemus ning oma  miiligi- ja
konepidamisoskuse  eest saime ka
tunnustatud. Voitsime Euroopa Rohelise
Pealinna eripreemia ning



innovatsioonipreemia. Hea esinemine
Tartu laadal andis meile kaks uut
rahvusvahelise kogemuse voimalust. Meid
kutsuti osalema Tartus esmakordselt
toimunud rahvusvahelisele Opilasfirmade
iiritusele International Student
Company Meetup 2023. Uritusel
toimunud tootubadest saime palju uusi
teadmisi. Samuti lihvisime oma oskust
toodet tutvustada ja miilia inglise keeles.
Viga suur kogemus oli inglise keeles
suurel laval publikule ja Ziiriile esinemine,
mis ldks meil histi. Jdime ziiriile silma ja
saime parima miiligitiim auhinna.

Teiseks rahvusvaheliseks tirituseks, kus
saime osaleda, oli Riias toimunud
International Student Company Festival
2023. Sealt saime samuti palju inglise
keele praktikat juurde ning kogusime uusi
teadmisi  internetis miilimise  kohta.
Rahvusvahelised miiiigikogemused, uued
teadmised ja sidemed toredate inimestega
tegid sellel festivalil kdimise meile
kasulikuks.

W Jalutusihm B Kaelarihm

Parnu Tartu Eesti Tartu Tartu Riia

laat Jjoululaat laat Student miiligipdev Student
Company Company
Meetup Festival

Joonis 1. Laatadel miitidud tooted.

RAHAASJAD

Panime enda firma algkapitaliks 180
eurot. See osutus ideaalseks summaks,
sest me ei pidanud firmasse rohkem
investeerima. Otsustasime kohe alguses, et
palka me iiksteisele maksma ei hakka, vaid
jagame tegevusaasta 16pus kasumi ira,
sest soovisime, et meil oleks alati piisavalt
rahalisi ressursse firma edasiarendamiseks.
Andsime ainult Lisethele 40-eurose
preemia, sest Pdrnu laadal oli néha, et ta
oli teinud védga head turundust6dd, kuna
inimesed olid meist juba sotsiaalmeediast
kuulnud. Kdige rohkem on kulunud raha
tootmisele, lisaks sellele on {isna palju
raha ldinud ka tootearendusele, et meie
klientideni jouaks parimad tooted. Joonisel
2 on niha, et meie jalutusrihmal on 73,5%
toote hinnast kasum ja kaelarihmal on
53,1% toote hinnast kasum. Saime
alandada hindasid, sest tegime RIVET



OU-ga diili, kus saime igalt tellimuselt
allahindluse ja seetdttu langes viga palju
meie toodete omahind. Ténu sellele saime

inimestele  ka
Jouluperiood on

oma tooted teha
taskukohasemaks.
andmise aeg ja me otsustasime, et
annetame Tartu joululaadal 10% igalt
miilidud tootelt Tartu Koduta Loomade
Varjupaigale, saime 62,27 eurot
annetuse jaoks.

Auto turvavéo

BILANSI TABEL

23.04.2023

Aktiva |€ Passiva | €

Raha 579,39 | Vdlad 0

Materijal 0 | Aktsia- 180
kapital

Pdéhivara 0 | Kasum 399,39

Kokku 579,39 | Kokku 579,39

Metallosad

Omblustso

Joonis 2. Jalutusrihma hinna kujunemine.

KASUMIARUANDE TABEL (€)

30.11.2022 - 23.04.2023
Tulud 1730,96
Kulud 1151,57
Tootmiskulud 871,67
Tootasu 40
Turunduskulud 93,35
Muud kulud 146,55
Kulud kokku 1151,57
Aruandeperioodi 399,39
kasum

TULEVIKUPLAANID

Peagi on ldbi saamas Opilasfirmade
tegevusaeg, kuid see ei tdhenda firma RUF
16ppu. Oleme saavutanud selle lithikese
ajaga véga palju, kuid siiski jdi voistlusi ja
kogemusi, millest me osa ei saanud. Uheks
nendest on roheideede konkurss Negavatt,
kuhu sellel aastal me kandideerida ei
saanud firma liikkmete vanuse tottu, kuid
jargmine aasta soovime sellest kindlasti
osa votta. Soovime tulevikus tegutseda
osaiihinguna. Jatkame kindlasti
tootearenduse ja olemasolevate toodete
tdiustamisega ning plaanis on tuua turule
ka uusi tooteid, mille osas juba kiivad
arutelud meie Omblejaga. Soovime tuua
turule ka mingid suvisemad variandid meie
toodetest ning teha jalutusrihma, mida
saaks kergelt teha “hands free’ks” (kite
vabaks)

Miiiigi poole pealt soovime laieneda
rohkematesse PetCity poodidesse ning
kaugemas tulevikus oleks meie unistuseks
miiiia oma tooteid ka viljaspool Eestit.
Osalemine kahel rahvusvahelisel
Opilasfirmade kohtumisel on meid selle
unistuse tditumisele juba lihemale viinud,
sest oleme nendel tiritustel saanud mitmeid
vélismaiseid teadmisi
rahvusvahelise miitigi kohta.

tutvusi  ning




SUURED TANUD!

Soovime siidamest tdnada Teid koiki, kes
olid meile suureks abiks sellel teckonnal!
Siit ainult edasi!

Juhendaja: Ulle Seevri

Kulda viaart motted: Janeli Virnas, Marek
Mekk, Age Salo

Meie firma n-0 neljas aju ja suurim
abikési: Maila Logina
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