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MISSIOON

OF Rinet missioon on muuta inimeste elu
mugavamaks, ajasaiistlikumaks ning
muretumaks. Eesmirgi  saavutamiseks
oleme loonud innovaatilise
magnetkinnitusega sauna- ja pearatiku, mille
magnetfunktsioon muudab toodete
kasutamise imelihtsaks, andes seejuures
kliendile stiilse ja elegantse véljandgemise.

TOOTEKIRJELDUS

OF Rinet toodab magnetkinnitusega pea-
ja kehardtikuid, mis valmistatakse késitoona
monusalt pehmest ja stiilsest ning 100%
puuvillasest vahvelkangast. Rétiku
unikaalsus tuleneb ritiku kiilge dmmeldud
magnetkinnitusest, mis  teeb  rdtiku
kinnitamise kiiremaks, muretumaks ja
mugavamaks. Rétikud valmivad
standardmoddus 150 cm x 80 cm ning ténu
universaalsele kinnitusele sobituvad timber

igas suuruses inimestele.

Magnetkinnitusega peariitik on disainitud
spetsiaalselt pea kuivatamiseks ning kinnitus
tagab hea piisivuse.

FINANTSTULEMUSED
Tulud 9084,09
Kulud 6947,44
Kasum 2136,65

Tabel 1. Finantstulemused (12.04.2023)

TEGEVUSE ULDHINNANG

Firma tegevusega alustades ei osatud me ette
kujutada, kuivord magnetkinnitusega
ritikud  inimestele tildse huvi vdiksid
pakkuda.  Esimesel laadal
klientidele maha miitia kogu algse toodangu
- 29 ritikut.  Ullatav  ja  positiivne
miiiigitulemus, mis andis hea aimduse
meie toote potentsiaalist ning innustas
meie tiimi varasemast veelgi suurema hooga
toole.  Veebruaris iillatasime ldheneva
sobrapdeva puhul oma kliente uue tootega,
milleks  sai
magnetkinnitusega  peardtik.  Osalesime
kokku 9 laadal ning igal laadal, kus jagati
auhindu, suutsime pélvida védhemalt {he
auhinna (Parim opilasfirma, suurim kiive,
Innovatsiooni auhind, Parim
meeskonnatoo jt). 2023. aasta 04. aprilli
seisuga oleme oma klientidele kokku
miitinud 246 magnetkinnitusega ritikut ja 19

suutsime

suurepdrase  disaini  ja

pearitikut.
Tiimina oleme samuti ldbi teinud suure
arengu, sest erinevad takistused,

katsumused, voidud ja kaotused on olnud
soodsaks pinnaseks suurepdraste sOprus— ja
toosuhete loomisel.



OPILASFIRMA LOOMINE

Opilasfirma loomisega alustasime juba
2022. aasta kevadel, mil hakkasime
genereerima erinevaid ideid, millega meie
firma voiks turule tulla. Ideid oli palju ja
eri valdkondadest. Uhed esimestest ideedest
olid seotud késitodga - longboardid ja
hangboardid. Olgugi, et idee tundus hea,
loobusime sellest mdottest iisna ruttu.
Moistsime, et longboardide ja hangboardide
tootmine eeldab pisut rohkem teadmisi,
oskusi ja ka erinevad tootmisvahendeid,
mida meil paraku kellelgi ei olnud.
Ideedena kéisid meil 1abi ka

loodussééstlikud ~ tooted:  biolagunevad
kakakotid, helkurvestidest toodetud
rinnahoidjad ning lapiteki stiilis

rinnahoidjad. Ka neid ideid ei hakanud me
edasi arendama, kuna biolagunevad
kakakotid on juba olemas ja rinnahoidjate
tootmine erinevate suuruste tottu ajakulukas
ja keeruline.

Pérast pisikest ideedekriisi tuli meil iihel
firma koosolekul jutuks saunatamine ning
ratikute pidev maha kukkumine. Teema
arenedes  siindis ka toote idee -
magnetkinnitusega ritik. Kui algselt
motlesime ritikud valmistada mikrofiiber
kangast, siis pdrast turu-uuringu labiviimist
loobusime sellest mdttest. ~ Hakkasime
koheselt uurima erinevaid vO&imalusi, kuni
16puks joudsime luksusliku vilimusega
vahvelkangaste juurde, mis on omadustelt
hésti vett imavad, kiiresti kuivavad ja
pehmed. Kangas vastas igati turu-uuringus
osalenute poolt eelistatud tingimustele.
Esimesed kangad said soetatud Abakhan
AS-ist, kus kanga meetri hind ei olnud kdige
odavam. MJdistsime iisna ruttu, et peame
leidma soodsamate kangastega edasimiiiija.

Pika otsingu tulemusel leidsimegi meie
ideest vaimustunud kangaste edasimiiiija ja
thtlasi  ka meie koostdGpartneri -
Kangapood.ee. Oleme niiiidseks nende kéest
ostnud sadu meetreid kangast, millest meie
mugavad ja stiilsed ritikud valmivad.

Pilt 1. OF laat Tartu Kaubamajas. OF Rénet
litkmed vasakult: Oliver Polli, Kadri Vildek,
Karl Uhtid, Albert Lapsanit. Autor: Paul
Poderat

Oliver Polli - Tegevjuht

Oliveri lilesanne on silma peal hoida firma
tegemisel ning jélgida, et koik saaks
Oigeaegselt tehtud.  Valisime  Oliveri
tegevjuhiks, sest tal olid olemas kd&ik
vajalikud  iseloomujooned -  range,



kohusetundlik, jarjepidev ja hea
motiveerimise oskus. Oliveril kiill puudus
varasem juhtimiskogemus, aga sellest
hoolimata on ta sellega imeliselt hakkama
saanud ja vdga palju arenenud.

Albert Lapsanit - miiiigijuht

Alberti iilesanne on leida voimalikult héid
viise, kuidas suurendada toodete miiiki ka
véljaspool laata ning otsida firmale
potentsiaalseid koostoOpartnereid. Lisaks
vastutab Albert firma e-poe toimimise eest
ja tegeleb tellimustega, mis sealt kaudu
tulevad. Valisime Alberti miitigijuhiks tema
vOluva ja veenva iseloomu pérast. Albert
omab imelist miiiigioskust ja on viga leidlik
sonade ja lausetega, millega kliente voluda.

Kadri Vildek -

tootmisjuht

Kadri tilesanne finantsjuhina on hoida silma
peal firma rahaasjadel. Kadri vastutada on,
et koik arved saaksid digeaegselt makstud ja
koik  sissetulekud ning  véljaminekud
kajastatud vastavalt aruandele. Tépsus ja
korrektsus on sellel puhul ilimalt olulised
ning Kadri on just see, kellele sobivad
numbrid ja kes ajab alati ndpuga jérge, et
koik klapiks.

Tootmisjuhina tuleb Kadril tagada digeaegne
materjalidega varustatus ning tootada vélja
voimalikult  efektiivne  tootmisprotsess.
Lisaks on Kadri vastutada ka kogu tootmine,
kuna ta omab varasemat kogemust
omblemises.

finants- ja

Karl Uhtid - turundusjuht

Karli iilesanne on teostada turundust, et
meie toode jouaks vdimalikult paljude
inimesteni. Karl haldab meie

turunduskanaleid - Instagram ja Facebook.
Valisime Karli enda turundusjuhiks, sest tal
on varasem kogemus turundusega - teostas
2021. aastal KOV valimistel Isamaa partei
jaoks vilistelkides kampaaniat. Samuti on
Karl viga hea miiligioskusega, ehk
klientidega suhtlemine pole mingi probleem.

Erialased koolitused

Iga firma liige 14dbis 2022. aasta novembris
JA poolt korraldatud koolitused, kus
oppisid, kuidas  efektiivsemalt enda
toolilesandeid ldbi viia. Lisaks osalesid kaks
firma liiget Karl Uhtid ja Oliver Polli
novembris ka miitigikoolitusel, kus Oppisid
vaga palju ja jagasid ka hiljem oma tarkusi
teiste litkmetega. Oleme veendunud, et suur
osa meie miiligiedust peitub sellelt
koolituselt saadud teadmistes. Mirtsikuus
osalesime ka Viinis JA Austria poolt
korraldatud tootubades, mis olid
fokuseeritud miiiigile ja suhtlemisele.

ARIIDEE

Tulles 10pliku idee peale, leidsime, et
enamus inimesed kasutavad kuivatamiseks
ratikuid. Peale kuivatamise kasutatakse
ratikuid ka, néiteks saunast tulles, keha
intiimpiirkonna katmiseks ning sellisel
puhul tuleb méngu iiks probleem - tavalised
ritikud ei piisi alati keha iimber.
Saunarahvana oleme meiegi selle
probleemiga tuttavad. Meie esimene toode
on just lahendus probleemile, mis on
pOhjustanud traumasid ja piinlikke olukordi
1dbi aegade. Osad inimesed kasutavad kas
noobi voi takjapaela kinnitusega ritikuid,
kuid noopide puhul pole kinnitus tdielikult
universaalne ning takjapael on kuivatades
kare ning kulub ajaga. Magnetkinnitus meie



ratikutel on  iks mugavamaid ja
universaalsemaid viise kuidas ritikut keha
umber fikseerida. Teiseks todtasime vélja
magnetkinnitusega pearitiku, mis on turul
hetkel ainuke ja omalaadne. Tavalist
saunalina peardtikuna kasutada on kiill
voimalik, aga taaskord tuleb ette sarnane
probleem - tavaline rétik ei piisi hésti
peas. Ka peardtik pole fundamentaalselt
midagi uut, kuid meie magnetkinnitus
muudab  kasutamise tépselt parasjagu
mugavamaks.

KONKURENDID

Konkurentide suhtes on meil enda tootega
viga vedanud. Magnetkinnitusega ratikuid
ei leidu hetkel Eesti turul tldse, kuigi neid
on varem valmistatud. Samuti puuduvad
otsesed konkurendid ka meie pearitikule,
sest meie teada ei leidu mitte kusagil
maailmas  peardtikud, millel  oleks
magnetkinnitus. Kaudseid konkurente on
meil selle eest viga palju. Sellest hoolimata,
pole kaudsed konkurendid Onneks meie
miuiki liialt mojutanud. Oleme suutnud
laatadel inimesi limber veenda takja- ja
ndopkinnituste suhtes. Kliendid, kes on
hakanud meie toodet kasutama, ei taha enam
kuidagi kinnituseta ritiku peale tagasi
minna.

TOOTMINE

Iga meie ritik valmib kisitoona ja koik
firma liikkmed annavad rohkemal voi
vihemal miiral oma panuse tootmisesse.
Kadri on vilja td6tanud tootmisprotsessi,
kus on méiiratud igaiihe panus vastavalt
oskustele ja voimalustele.

Kangaste transport Ritikute valja

(Albert) ldikamine
(Oliver)
Magnettaskute Magnettaskute
véljaldikamine dmblemine
(Karl) (Kadri)

Ratiku nurkade Ratiku nurkade

dmblemine 6ikamine
(Kadri) (Oliver)
Ritikute Magnetite lisamine
ddrestamine magnettaskusse
(Kadri) (Albert)
Kattedmbluse Embleemide
tegemine traageldamine
(Kadri) (Karl)
Magnetkinnituse Toote puhastamine
omblemine ritikule niidijaakidest
(Kadri) (Albert, Oliver, Karl)

Toodete pakendamine
(Albert, Kadri, Karl,
Oliver)

Joonis 1. Tootmisprotsess

Tootmise juures on meie suurimaks
mentoriks  Kadri vanaema, kes on
elukutseline Ombleja ja toetab meie
ettevOtmist nii ndu kui ka jouga. Tema
juhendamisel ja kontrollil on valminud meie
suurepdrased tooted.

Tootmine on aegandudev ja koosneb
erinevatest etappidest.

Esimese etapina ldigatakse kangartullidest
vilja diges moddus dmblusvaruga ritikud ja
seejarel magnetklappide jaoks eraldi diges
suuruses tiikid. Uksi ritikute digesse mddtu
1dikamine vOib votta aega tunde, kuna
kogused on suhteliselt suured. Peale ritikute
viljaldikamist ddrestatakse koik
véljaldigatud jupid overlokkdmblusega, et



vélistada kanga hargnemine. Peale
ddrestustdid valmistatakse ette ratikute
nurgad. Rétikute nurgad 10igatakse 45
kraadise nurga all &ra, et hiljem servad
kokku voltida ja dmmelda. Tehnika on kiill
keerulisem ja aegandudvam, kuid visuaalselt
on tegemist kindalsti kordadest
esinduslikuma ja luksuslikuma vélimusega.
Nurgad tehtud, Ommeldakse rdtikud
kattedmbluse abil kokku. Nii jadb rétikule
véga ilus ja esinduslik vdlimus.

Kui ritikud on valmis saadud, hakatakse ette
valmistama magnetkinnitusi, mis oma
olemuselt toimub samamoodi kui ratikutel.
Magnetkinnituse valmistamine on
keerulisem, kuna magnetid Ommeldakse
eraldi spetsiaalsesse taskusse, mis omakorda
hiljem klapi sisse 0mmeldakse. Magnetitega
t60 on keeruline, kuna magnet rebib kangast
erinevate  Omblusmasina metalldetailide
poole. Samuti on vigastuste tekkimise oht
suur, kuna sorm magnetite kokkutdmbumise
hetkel ootamatult vahele jadda.
Magnetkinnitused valmis saadud, dmbleme
kinnitustele peale firma logoga embleemid
ja seejdrel kinnitame kiirkinnituse ritiku
kiilge.

Peardtiku valmistamiseks kasutame samu
toovotteid mis ratikutel, kuid
tootmisprotsess erineb osaliselt. Pearatikuid
valmistame jdrelejidnud kangatiikkidest,
millest tdismoodus ratikut enam vélja ei tule.
Seega suudame dra kasutada kangast
maksimumi  ja  viia jddkide tekke
nullilihedale. Peardtikute tootmise teeb
ajakulukamaks  detailide = rohkus ja
erikujulisus.  Detailid peavad olema vélja
1digatud tdpselt ja sobituma teineteisega
kokku ideaalselt.

Pilt 2. Magnetkinnitusega rditik.
Foto: Arthur Sepp, 2023

MEIE MUUGITOO JA
SAAVUTUSED

Meie Opilasfirma pohitulu on saadud
miiligist erinevatelt laatadelt. Tdnaseks on
Opilasfirmas miiligitulu teenitud 9 084,09
eurot, sest oleme haaranud kinni igast
voimalikust laadapakkumisest. ~ Esimene
laat, millel osalesime, oli Ulemiste MEKA
laat. Laadal osalemine liks meil iile ootuste
hdsti. Miilidud said koik laadapdevaks
toodetud 29 magnetkinnitusega ratikut.
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Joonis 2. Toodete miiiik laadal

Jargmisena osalesime Opilasfirmade
laadal Rakvere Pohjakeskuses. Miiiik oli
pisut tagasihoidlikum kui esimesel laadal,



kuid sellest hoolimata maérgati meid ning
autasustati meie firmat “Parima firma”
tiitliga.

Kaks péeva hiljem votsime osa oma kooli
koolilaadast, kus pohilisteks klientideks
olid meie kooli dpetajad.

Tartu Kaubamajas toimunud Gpilasfirmade
laadal tdstsime esmakordselt oma toote
hinda 40 euroni, kuna ndudlus toodete vastu
oli suur. Meie iillatuseks hinnatous toote
miiiiki ei  modjutanud. Tartu laadal

premeeriti meid tiitliga “Parim
meeskonnat6o”.

Kohe peale Tartu Opilasfirmade laata
suundusime Pirnu Kaubamajakas

toimuvale laadale. Miiiiki jitkasime Tartu
laada lainel ehk miilisime tooteid edasi
hinnaga 40 eurot ritik. Esimesel tunnil
tundus, et miilik ei tule kdige parem ning
pidasime plaani hinda alandada. Onneks ei
ldinud selle mottega kaasa meie tegevjuht,
kes otsustas, et miiime oma tooteid edasi 40
euroga. Poolteist tundi enne laada 10ppu
olime maha miitinud koik tooted. Miiiik oli
edukas ja pélvisime Parnu laadalt kaks
tiitlit: “Parim opilasfirma” ja “Suurima
kidibega firma”. Viga meeleolukad ja
edukad laadad said seljataha jéetud.

Kuna arvestatav osa meie toodetest osteti
joulukinkideks, siis kdisime vahetult enne
joule ka Kaja Kultuurikeskuse laadal.
Selle laada puhul tddesime, et pidanuks
eelnevalt rohkem uurima laada kohta.
Paraku juhtus nii et klientuur oli valdavalt
vanemapoolne, mistdttu meie innovaatilist
toodet miiiia oli keerulisem. Miiiidud said
pooled kaasas olnud toodetest

Eesti Opilasfirmade laat Rocca al Mares
oli kindlasti meie jaoks iiks olulisemaid,
kuna tulime wvidlja uue tootega -

magnetkinnitusega pearitik. Tegemist oli
ithe edukaima laadaga meie senistest
laatadest. Koguseliselt me kiill ei {iletanud
MEKA laada 29 ritiku miiki, kuid see eest
purustasime oma senise miiligikédibe rekordi
ning uueks rekordiks sai 1219 eurot ja 55
senti. Lisaks piélvisime auhinnad:
“Suurim kiive”, “Innovatsioonipreemia”
ning “EBS-i eripreemia”. Kolm péeva
hiljem osalesime oma kooli
sobrapievalaadal, kus valdava osa meie
klientidest moodustasid jéllegist dpetajad.
JA Eesti kodulehel surfates avastasime, et
on voimalus end ndidata ka rahvusvahelisel
Opilasfirmade laadal  Austrias. Kuna
eelnevad kuud olid olnud vdga edukad, siis
otsustasime enda firmat tutvustada
rahvusvahelisel oOpilasfirmade laadal
Austrias. Eesti riiki olime esindamas ainsa
firmana, mille iile tunneme siirast heameelt.
Reisikulud said kaetud firma vahenditest.
Reisi kogumaksumuseks oli 1649 eurot,
laadal miiiisime rdtikuid oodatust vdhem,
vaid 789,77 euro eest. Olgugi, et me laada
korraldusliku poole ja miiligiga vdga rahule
el jadnud, saime siiski vdga hea
rahvusvahelise laada kogemuse. Veelgi
enam, saime meeleoluka ja meeldejddva
reisi. Kokkuvdttes jdime siiski védga rahule,
sest andsime endast maksimumi ja liigume
vaatamata pisikestele tagasilodkidele ikka
edasi. Saadud kogemust ei vahetaks me
millegi vastu ning edaspidi haarame
kindlasti sellistest voimalustest Kinni.
Lisaks laatadele on miilik toimunud ka
e-poes, sotsiaalmeedias, e-kirja teel ja kdest
kitte.



Toodete miiiik
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Joonis 3. Toodete miiiik (%o-des)

Kodige rohkem tooteid (64%) on miitidud
erinevatel laatadel. Kindlasti voib rahule
jaada kéest-katte miitigiga (14%) ja miiligiga
vahendusel (12%).
Tagasihoidlikum miiik on olnud e-poe
kaudu, jiddes hetkel 9%-di juurde. E-poe
miiiigi tulemust mdjutab suure tdendosusega
see, et e-pood on olnud aktiivne alles paar
kuud. Koige vdhem on tooteid ostetud
e-kirja teel, jdddes 1% juurde.

sotsiaalmeedia

TURUNDUS

Turundust teostasime 14dbi sotsiaalmeedia
kanalite (Facebook ja Instagram) ning libi
telekanalite. Facebooki ja Instagrami oleme
postitanud stabiilselt iga paari pideva tagant,
et hoida ennast klientide uudisvoos
ilevalpool. Avades Opilasfirma e-poe
(https://ofranet.com/) kasutasime
Facebookis ja Instagramis tasulisi reklaame.
E-poe kaudu oleme saanud véga palju
tellimusi. Suur hiipe tellimustes tuli peale
seda, kui olime 20. veebruaril Stuudio saates
ja 22. veebruaril Ohtu! saates. Samuti
reklaamisime enda e-poodi erinevates
Facebooki  k&sitoo  gruppides. Oleme
teostanud enda turundust vdga edukalt, sest
igal laadal, kus oleme kdinud on meile
oeldud, et meid on mairgatud juba
sotsiaalmeedias  vOi  telekas ja  ldbi

sotsiaalmeedia kanalite ja e-poe tuleb tihti
tellimusi.

Kogu turundusega tegeles Karl Uhtid, kes
planeeris mida ja millal postitada.

TAGASILOOGID

Suures plaanis on meie tegevus olnud
vordlemisi paindlik ja sujuv, kuid ilma
tagasilookideta on siiski pea voimatu midagi
suurt korda saata. Meie ettevdte on saanud
ka tagasilooke. Nditeks osutus suureks
véljakutseks piisavalt  tugevate  ja
vastupidavate magnetite soetamine. Sai
soetatud erinevaid magneteid ning nende
testimiste tulemusel leiti 10puks sobiva
tombetugevusega magnet, mis vastas meie
toote vajadusele.

Nidal enne Ulemiste MEKA laata polnud
me kindlad, kas meil on {ildse tooteid mida
miilia, sest logode tellimisega ldks oodatust
kauem. Laadale me siiski 10puks léksime,
kohvris 29 ritikut, millest viimased olid
valminud moned tunnid enne laata.
Plaanides minna Tartusse ja Parnusse
laadale, tegime suure kanga tellimuse kuna
enamus virvid olid otsas. Kangad joudsid
kohale alles pdev enne Tartusse minekut,
seega ritikuid tuli valmistada unetundide
arvelt.

Olles oma tooteid mdnda aega juba miitinud
ja ka Kklientidelt positiivset tagasisidet
saanud, olime veendunud, et koik sujub kui
valatult, kuniks iiks meie firma liikmetest
teavitas, et tema pereliikme ratikult on peale
paari pesukorda hakanud embleemilt logo
maha kuluma. Selline teade tegi meid viga
murelikuks ja hakkasime koheselt pdhjust
otsima. Meie jaoks oli tegemist arusaamatu
probleemiga, sest olime oma toodet
korduvalt testinud ja pesnud. Toote


https://ofranet.com/

kasutusjuhendi koostasime vastavalt testi
tulemustele ja mirkisime vastavad juhised
ka toote etiketile. Uurisime kliendilt
taipsemalt, et kuidas ta on meie tootega
imber kéinud, mis kuumusel on toodet
pestud ja missuguseid pesemisvahendeid
kasutatud. Selgus tdsiasi, et klient oli toodet
kuivatanud pesukuivatis, kus kuumus tduseb
olulisemalt kdrgemale kui 30 kraadi, mis on
oluliselt korgem temperatuur kui
tooteetiketil lubatud maksimaalne pesemise
temperatuur. Koheselt reageerisime
juhtunule ja teavitasime tekkinud ohust oma
kliente sotsiaalmeedia vahendusel. Samuti
tegime aktiivsemat teavitustood laatadel ja
uued tooteetiketid tellisime juba tidiendatud
hoiatusega pesukuivati osas.

FINANTSKOKKUVOTE

OF Rinet alustas oma tegevust 525 euro
suuruse aktsiakapitaliga, milles iga liige
omab vordset osa aktsiaid. Firma osanikele
igakuiselt palka ei maksta, kuna soovitakse
voimalikult palju ressursse reinvesteerida
toote arendusse ja tootmisesse.
Tegevusperioodi  jooksul  toodeti 301
magnetkinnitusega ratikut ja 47
magnetkinnitusega peardtikut, millest on
maha miitidud 246 ritikut ja 19 pearétikut.
Pohilise osa firma kuludest moodustavad
tootmiskulud.  Koige
moodustab tootmiskuludest kangas, seejirel
magnet ja  riidest toote
Magnetkinnitusega ritiku omahind on 13,44
eurot ja pearitiku omahind 8,20 eurot.
Ettevotte turunduskulude all kajastuvad
kulutused reklaamtriikistele ja reklaamile
veebis.

suurema  kulu

embleem.

Kasumiaruandest (Tabel nr 2) néhtub, et
ettevote on oma tegevusperioodi jooksul
jadnud tublisti kasumisse. Uhe ritiku miiiigi
pealt teenib ettevote 21,4 eurot ning
peardtiku midgilt 20,74 eurot kasumit.
Ettevotte teenis aruande esitamise hetkeks
2136,65 eurot puhaskasumit.

Ettevotte kasumit vihendasid olulisel mééral
muud kulud, millest enamuse moodustasid
kulutused Austria Opilasfirmade laadale.
Ettevotte omavahenditest kaeti koik soidu-,
majutus- ja osalustasud kokku summas
1649,09 eurot. Muude kuludena kajastuvad
lisaks  ka postiteenused klientidele ja
transpordikulud laatadele.

eurot
1. TULUD 9084,09
2. KULUD
2.1 Palk, t66tasu, 0,00
tasu miitigist
2.2 Materjal, varustus, 4799,27
tootmiskulud
2.3 Turundus 106,19
2.4 Muud kulud 2041,98
KULUD KOKKU 6947,44
3. Aruandeperioodi kasum | 2136,65
(-kahjum)

Tabel nr 2. Kasumiaruanne (seisuga
12.04.2023)

Firma likvideerimise hetkeks saavutatud
kasum jagatakse voOrdselt koigi firma
osanike vahel.



ARENG MEESKONNANA

Opilasfirma loomise hetkel olime me lihtsalt
klassikaaslased, kuid pdrast koiki selle
teekonna viltel kogetud dpardusi ja voite on
tdiesti vOimatu mitte tunda ennast nagu
pisikese perekonnana, kus koik hoiavad
kokku ning arvestavad teistega. Oleme
oppinud tundma koigi litkkmete ndrkuseid ja
tugevusi ning nendest ldhtuvalt jagame
omavahel dra ka erinevad iilesanded.
Tiimina oleme me justkui murdmatud.
Mistahes tagasilook voi halb uudis meile
osaks saab, suudame me poorata selle alati
positiivseks Oppetunniks, mida edaspidi
meeles peame.

INDVIDUAALNE ARENG

Karl Uhtid - Turundusjuht

Juba gilimnaasiumisse astudes olin tdiesti
kindel, et tahan teha Opilasfirmat. Nii et, kui
10. klassis hakati moodustama
Opilasfirmasid olin kohe valmis alustama.
Firma tegevuse ajal olen vidga palju
arenenud. Olen  Oppinud  paremini
inimestega suhtlema ning tiimiga koos
tootama. Samuti avastasin turundusjuhina
eriala, mida tahan peale giimnaasiumi
Ioppu edasi oppida - filmikunst ja
monteerimine. Turundusjuhina sain parema
iilevaate, mis sisu inimestele peale l&dheb
ning  kuidas ennast sotsiaalmeedias
ndhtavaks teha. Lisaks dppisin kujundamist,
piltide ja videote monteerimist ning kaamera
kasutust. Olen iilimalt rahul, et wvalisin
opilasfirma ning meeletult rd0mus ja uhke
enda arengu iile.

Oliver Polli - Tegevjuht

Vaadates mingit firmat, toodet voi teenust
korvalt, ei pruugi need tunduda eriti
keerulised. Olen dppinud Opilasfirmat tehes,
et oma firma ja oma toote loomise protsess
on nii palju komplitseeritum, kui see
pealtvaadates tundub. Sellega kaasneb nii
palju viikseid niiansse, mida tuleb silmas
pidada ning mida on kaugelt raske voi isegi
vdimatu mirgata. Opilasfirma tegemise
jooksul olen kovasti arendanud oma
esinemisoskust ning niilid suudan jddda
rahulikuks vOdraste ees esinedes. Olen
oppinud paremini analiilisima ennast kui ka
teisi, sest tegevjuhina olen pidanud vélja
jagama Tllesandeid, ning et iilesanded
saaksid tehtud koige efektiivsemalt, tuleb
need jagada Oigete oskustega liikmetele.
Olen Oppinud olema palju organiseeritum
ning tdhtpidevadest paremini kinni pidama.
Praeguseks olen saanud tdestust oma
hiipoteesile, et naudin viga oma firmaga
pingutamist ning niiiid tean, et tahan ka
tulevikus ettevotlusega tegeleda.

Albert Lapsanit - Miitigijuht
Opilasfirmaga liitusin puhtalt sellepérast, et
see tundus unikaalsema kogemusena kui
uurimis- voi praktilise t66 kirjutamine, kuid
mida aeg edasi, seda pdnevamaks asi ldks
ning kirg firma vastu kasvas. Olen saanud
paremaks nii meeskonnatdos kui
suhtlemises. Arvan, et mul ei oleks praegu
mingit  probleemi iiritada  suvalisele
inimesele tinaval ritikut maha miiiia. Tédnu
firmale olen kindlasti ka organiseeritum ja
kohusetundlikum. Lisaks tegin firmale
e-poe, mis voib olla iiks kasulikumaid asju,
mida ma selle aja jooksul dppisin, kuna niden
tulevikus ennast samuti infotehnoloogia
valdkonnas.
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Kadri Vildek -

tootmisjuht

Opilasfirma loomine ja selles tegutsemine
andis mulle véartusliku kogemuse. Mdistsin,
et hdsti toimivaks meeskonnatooks on viga
oluline paindlikkus ja meeskonna liikmete
soovide ja  oskustega
Erimeelsusi tuleb lahendada rahulikult ja
analiilisida erinevate osapoolte ideid.

Lisaks Oppisin, et edu saavutamiseks on
oluline julgus proovida, katsetada ja olla
valmis erinevateks viljakutseteks. Aega
tuleb osata planeerida, et seda kasutada
sihipdraselt ja voimalikult efektiivselt.
Finantsjuhi roll arendas minus analiiiitilist
motlemist. Numbrid, andmete to6tlemine ja
seoste loomine ning nende pdhjal jérelduste
tegemine on viga véirtuslik oskus, mis aitab
analliisida  ja  prognoosida  ettevotte
jatkusuutlikkust.  Samuti  mdistsin, et
finantsjuhi roll on viga vastutusrikas, kuna
eeldab jarjekindlust, pohjalikkust,
korrektsust ja tdpsust.

Finants- ja

arvestamine.

TULEVIK

Vaadatest meie praegust miiiiki ja edu, on
niha, et klientidel on ndudlus meie ritikute
jérele. Hetkel on plaan jétkata kuni suve
1opuni  pideva miiligi ja tootmisega.
Plaanime suvel kiilastada vdimalikult palju
laatasid, ka vilismaal  ja leida
koostdopartnereid, kellele enda toodet edasi
miilia. Samuti kavatseme otsida suvejooksul
endale dmbleja, sest siigisel soovime edasi
minna OU-na.

TANUSONAD

Lopetuseks sooviksime tdnada koiki, kes on
meie firmat toetanud ja meid rasketel
aegadel aidanud.

Kodige suuremad tinud ldhevad meie
juhendajatele - Marko Krusberg ja Lagle
Matto. Ténu neile oleme joudnud siia, kus
me hetkel oleme. Nende toetavad,
motiveerivad, inspireerivad ja vahel ka
teravad maérkused, on meid viinud tdna
firmaga kaugemale, kui seda eales arvata
oleksime osanud.

Suured tdnusonad lihevad ka Kangapood
OU-le. Tinu neile saime hea kvaliteedi ja
hinnaga kangad.

Sooviksime tdnada koiki enda
pereliikmeid, kes toetasid meid rasketel
aegadel, pakkusid transpordi teenust
laatadele ja toetasid meid sotsiaalmeedias.
Ilma tdnusOnadeta ei saa ka jadda meie kooli
opetajad, kes soectasid meie tooteid ja
polnud meiega liialt kurjad, kui tundi
hilinesime voi koolist puudusime laatade
tottu.

Sooviksime tdnada ka ilihte meie klienti, kes
meile hiljem ka fotograafia teenust pakkus -
Arthur Sepp. Ténu Arthurile saime
imeilusad tootepildid.

Tanudeta ei saa jadda meie kooli huvijuht -
Marje Nurk. Tanu Marjele saime kasutada
kooli kaamerat, mille tulemusel valmisid
meie fotod ja videod.

Viimasena peame tidnama ja tegema suure
kummarduse kogu JA Eesti Kollektiivile.
Ténu neile on meile antud selline imeline
vOimalus arendada ennast, harjutada
tiimitdod ja koguda teadmisi majandus- ja
ettevotlusvaldkonnas.

Aitih! Aitdh! Aitih!
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