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MISSIOON

Opilasfirma Skinkaif missiooniks on
pakkuda inimestele suurepirast voimalust
oma ndonaha eest hoolt kanda.

SKINKAIF

Opilasfirma Skinkaif toodab looduslikke
ndomaske, mis on tehtud mee baasil.
Néaomaske on kokku neli erinevat sorti,
igaiiks neist erinevate lisandite ja
toimeainetega. Ndomaskid erinevad oma
looduslidheduse poolest paljudest sarnastest
toodetes, mida poelettidelt voib leida.
Opilasfirma tootmine tugineb kohalikule
Pdlvamaa meetoodangule. Tooted sobivad
kdikidele nahatiiiipidele ning koosnevad
voimalikult vihetoodeldud toorainest.
Meid iseloomustab histi juhtlause - kaunis
nahk, kaunile inimesele

Tekkelugu

Meie firma tekkelugu on iiks lihtsamaid.
Kui kuulsime, et on voimalus luua
Opilasfirma, siis haarasime vodimalusest
kohe kinni. Algul ei olnud kindlat plaani,
kuid meie sihikindel mottemeel viis meid
tulemusteni. Meil oli mitmeid ideid firma
toote osas, kuid 10puks valisime selle,
mida sooviksime ka ise kasutada ja teha.

Opilasfirma nimi

Meie Opilasfirma nime valiku
kriteeriumiks oli kindlasti midagi, mis
oleks  pilkupiiidev, meeldejddv ja
vOoimalikult mugav Gelda. Muidugi pidi
nimi ka kajastama meie toote motet ning
teadaolevat on skin voetud inglise keelsest
sonast, mis tdhendab nahka ja kaif
konekeelne viljend, mis tdhendab liihidalt
oeldes joovastust. Niisiis saime kokku

skinkaifi.

Opilasfirma logo

Meie firma logo loomine e1 olnud
keeruline, kuid selle loomise protsess
vottis mitmeid kuid, kuna muutsime seda
pidevalt kuni 16ime sellise, mis kdigile
litkmetele meeldib ning kirjeldab kodige
paremini meie toodet ja meenutab mee 6-
tahukalist kirjekannu.

Finantsulemuste lithikokkuvote
Tulud: 352,00€

Kulud: 192,40€

Kasum: 159,60€



Uldhinnang dpilasfirma tegevusele
Opilasfirma Skinkaifi edu saab hinnata
kolme néite alusel:

e meie kogemus

e tagasiside

e koostoo.
Esmalt peab OF Skinkaif tiim oma
tegevust moddunud poole aasta jooksul
markimisvaarseks kogemuseks.
Teiseks vOime pidada oma firmat edukaks

Meediakajastused:

12. detsember 2017 - ajaleht Koit

10. veebruar 2018 - Aktuaalne kaamera
15. veebruar 2018 - ajaleht Koit

20. veebruar 2018 - Répina Rahvaleht

Loomulikult on dpilasfirmal ka Facebooki
leht ja Instagram, kus toimub firma

positiivse kuid ka konstruktiivse kriitilise tegevuste  kajastamine  ja  suhtlus
tagasiside pohjal, mida oleme saanud nii klientidega.

asjatundjatelt kui ka tavatarbijatelt.

Samuti ka meie tegevusaja jooksul

kasvanud miiligitulu kajastab meie firma EESMARGID

edukust selle lithikese aja jooksul. e Luua tarbijatele voimalikult
loodusldhedane toode

Lisaks koikidele eelmainitud néidetele on
kajastatud
televisioonis kui ka sotsiaalmeedias.

meid ka ajalehtedes, e Aidata inimestel oma nédonahaga
toime tulla

Labida opilasfirma programm
Jaada kasumisse

Arendada suhtlusoskusi ja

koostoovoimet

TOOTED JA TOOTEARENDUS

Me oleme loodud 4 erinevat ndomaski, millel
igaiihel on omamoodi toime, kuid kdigil sama
eesmark- niisutada, tervendada ning anda
ndonahale pehmust ja sira.

Niomask EKSTAAS. Ekstaasi
koostisosadeks on: Kaneel+mesi

Kaneelil on teadavalt kooriv toime ning ta
annab ka meeldiva 16hna, mida saab vorrelda

ahjusoojade kaneelisaiadega.
Fotol paremalt vasakule: Unelm, Paradiis, Ekstaas
Nédomask PARADIIS. Koostises: Kookosdli+kummel+mesi

Kummel on teadaolevalt rahustava toimega ning kookosodli teeb ndonaha pehmeks.
Néomask UNELM. Koostises: neljaviljahelbed+sidrun+mesi



Neljaviljahelvestel on samuti kooriv toime ja sidrunil on poore avav toime ning nende kahe
koostoimel saab ndonaha puhtaks ja vérskeks.

Niomask PARAND. Koostises: Piparmiindiekstrakt-+rukkilill+piparmiint-+mesi

Milline imeline 16hn ja koostisosad! Koostisosadeks on koik looduslikud ained- piparmiint
otse Jan-Mattiase koduaiast, rukililled ning piparmiindiekstrakt. See mask on vdga menukas,
nii meie kooli dpetajate seas, kui ka Eesti Opilasfirmade laadal. Olime jillegi iiletanud oma
ootused uue maski néol. Loime midagi uudset ja kaif"i tunde tekitava maski- 100% edu oli
jéllegi saavutatud.

Ndomaskide koostis. Koikidel maskidel on iiks sama
koostisaine - see on mesi. Meel on viga tervendav toime
ning mesi teeb ndonaha pehmeks ja niisutab seda. Mesi
sdilib hésti, seega on meie maskid pika séilivusajaga.
Lisaks eestimaisele meele, kasutame eestist périt
ravimtaimi, nt kummelit ja rukkilille.

Kohe algselt 16ime oma tooted sellisteks nagu nad meil
praegu on.

Pakendid. Soovisime saada kindla kujuga purke,

meekérje kujuga. Me ei olnud kindlad, kas selliseid 6
tahukalisi purke tildse leiame, kuid me leidsime.
Purkidesse mahub 47ml ndomaski massi.

Info purkidel. Toote nimetuse etikett on purgi kaanel ja

purgi pohja alla on tdpsem ndomaski koostis kirja pandud.

Meie uusim toode “Pdrand”

Esimeseks laadaks ettevalmistudes leidsime ka oma véljapaneku stiili. Kérjekujulisi purke
tagurpidi lauale pannes, saab tekitada meekérje kujutise.

Kliente kutsusid need “kdrjed “ uudistama meie toodet. Jouluajal oli meie tooteid
kaunistamas armsad pékapiku ja jouluvana kleepsukesed ning moned kaunid lipsukesed
purkide kiiljes. Esimesed dnnelikud ostjad palusid muidugi panna enda kotikestesse ikka need
kaunistustega tooted. Ei oskagi niilid 6elda kas véikese tootekaunistus nipiga sai ka tooteid
rohkem miitidud, kuid kliendidele need vdga meeldisid ja saime néditeks Pdlva Kooli ja
Glimnaasiumi tihislaadal palju kiidusonu sellise toote pakendamise eest.

TURUNDUS levivatest

erinevatest Facebookis

Vaid kaunist kujundusest on aga véhe.
Selleks, et pdlvida potentsiaalsete klientide
erinevaid

tadhelepanu kasutasime

turundusvotteid. Traditsioonilise
reklaamina jagasime rohketel laatadel
flaiereid, kuhu olime lisanud populaarseks
saanud QR-koodi. Kuna oleme ise
osavottu

mirganud  védga  aktiivset

loosimingudest otsustasime ka enda toodet
nonda reklaamida. Méng osutus sedavord
populaarseks, et  kordasime  seda
Instagrammis. Molemal juhul saime
loosiméngu vditjatelt positiivset vastukaja
oma tootele, mis julgustas meid veelgi

rohkem toodet arendama ja turustama.



SIHTGRUPP
Arvame, et meie toote sihtgrupiks on

eelkdige naised, kes on huvitatud oma

ndonaha hooldusest. Meie toode sobib ka

SWOT - ANALUUS
Analiiiisisime ldhtuvalt oma tootest ja firmast meie erinevaid kiilgi. Eesmirgiks leida need

probleemse ndonahaga inimestele, kuna
meel ei ole ei eriliselt kuivatavat ega ka
liialt niisutavat toimet. Meie toode sobib
igale vanusegrupile.

kdige norgemad ja erilist tdhelepanu vajavad. Meie suurimaks tugevuseks on kahtemata

loodusldhedus. See teeb meid kindlasti konkurentsivoimelisemaks, moeldes linnades

elavatele klientidele, kes just midagi sellist otsida voivad. Loomulikult sobivad tooted ka

lihtsalt maaldhdase eluviisi viljelejatele. Tugevuseks on seniste kasutajate meeldivad

kogemusd seoses meie toote kasutamisega, sest suusonaliselt leviv hea sdna on parimaks

reklaamiks. Firma konseptsioon lubab toodet ka pidevalt tdiendada ning arendada.

Tugevused Norkused

e [Looduslik toode e Liikmete hdivatus
e Algteadmised firma loomisest e Viga pikk ja acgandudev
e Meeskond voimeline looma tooprotsess

kompromisse e Raske leida sobivat aega
e Toote unikaalsus/omapira tootmiseks
e Toode on valmistatud késitoona e Talvel on meehinnad korged
e Toimiv tootmistehnika
e Jgale sihtgrupile leidub toode
e Tekkinud on rahulolev tarbijaskond
e Pidev tugi juhendajalt

Voimalused Ohud

e Toote arendamisvoimalus e Ostjate eelistuste muutumine
e Firmaliikmete arenemisvoimalused e Konkurendid

(laadad,koolitused) o Allergiad
e Arendada koostodoskust
e Saada kogemusi
e Tootearendus
e Koguda tuntust
e Tutvustada midagi kodumaist ja

looduslikku




TEGEVUS

Oktoober 2017

Otsustasime haarata kinni vOimalusest
luua Opilasfirma. Ei olnud meil ideed ega
nimegi, kuid siht oli silme ees, peagi
motlesime firmale nime ja toote, ldime
soltsiaallehed ja  alusatasime firma
arenguga.

11.november 2017 Opilasfirma liikmete
koolitus Tartu Jaan Poska
Giimnaasiumis

Sel pédeval sai alguse meie ametlik
Opilasfirma tegevus. Osalesime oma
firmaga Opilasfirma liikmete koolitusel,
mis toimus Tartus. Saime sealt palju
toredat tagasisidet, eriti igailks oma
valdkonna kohta. Meid jaotati erinevatesse
tootubadesse, need toimusid ametite jargi.
Jagati palju erinevaid nippe ja Opetati oma
toodet looma ning arendama. Poole aja
sellest koolitusest veetsime kuulates,
kuidas aktiivselt miilia oma toodet
kliendile ja mida seda tehes tdhele panna.
See oli tdesti tore ja eelkdige viga kasulik
koolitus, siit saime oma hoo sisse.

9.detsember 2017 P6lva Kultuuri- ja
Huvikeskuse joululaat

Kodige esimene laat. Kui meeliiilendav ja
tore see pdev oli. Me saime firmaliikmete
koolituselt suure hoo ja isu teha seda
firmat, kuid sellist toredat pdeva me ei
osanud oodata nagu oli seda meie esimene
laat. See oli ka meie esimene partii
ndomaske, olime onnelikud. Olime laadale
kaasa voOtnud kolmest sorti ja igast 8
purgikest. Meie jaoks tundus, et see
peakski esimesel laadal “latiks” jddma.

Mida enam me ennast laadale sisse
elasime ja saime seda kodumaist toodet
inimestele tutvustada, seda enam koik
hirm kadus ja tuli selline donnetunne. Olime
laadal veetnud umbes 2-2,5h ja me olime
maha miiinud koik kaasa voetud
ndomaskid. see oli fantastiline laat!

16.detsember 2017 Tartu Kaubamaja
Opilasfirmade joululaat

See oli laat, kus firmat esindas vaid
Katriin, vaatamata sellele oli laat edukas
litkkmetest iiksinda, kuid Katriinile tuli ja
ulatas hea abistava kde sobranna Eneli.
Tartu laat oli iillatavalt edukas arvestades
sellega, et Katriin oli laadal pdhimdtteliselt
iksi ning voitles seal hirmuga. Kuigi miitik
ei olnud koige suurem see laat, vois
sellega siiski rahul olla.

18.detsember Polva Kooli ja Polva
Giimnaasiumi joululaat Polva Kooli
sooklas

Osalesime kdige kiiremal laadal, millel
iildse oleme kidinud. Laat kestis vaid 45
minutit. Kuid ega aeg meid peatanud.
Suutsime olla silmapaistvad ka selle
lithikese aja jooksul ja Oppisime seda,
kuidas nii kiire ajaga hakkama saada. Oli
véga tore laat, sai kaubeldud koos Pdlva
Kooli ja meie oma Pdlva Gilimnaasiumi
Opilasfirmadega. Kuna oli tulemas
jouluaeg ostsid paljud dpetajad ja Opilased
meie  tooteid  just  joulupakkidesse
panemiseks. Sellel laadal oli menukas
“Ekstaas” ja “Unelm”.



10.veebruar 2018 Eesti Opilasfirmade
laat 2018

Laadal oli iile terve Eesti palju
konkureerivaid Opilas- ja minifirmasid.
See laat ei olnud miitigitulemuste poolest
kdige edukam. Kaasa oli meil tehtud ligi
80 toodet aga miilisime vaid 10 toodet.
Kuid sellele vaatamata suutsime nii
monelegi kliendile silma jddda ja &dratada
neis huvi meie toodete vastu. Paljud
lubasid meiega ka  sotsiaalmeedias
ithendust votta.

Tabel 1. Miiiigitulemused

Purkide muiitik laatadel

3-4. mai 2018 “Noor Meister 2018” Eesti
Niituste Messikeskuses
kandideerida

pohineval messil “Noor Meister 20187,

Otsustasime kasitool

mis kutsus kandideerima ka
Opilasfirmasid, mille tooted on késitsi
valmistatud. Kriteeriumeid lugedes ndgime
ka seda, et molemale pidevale saab
miiligivoimaluse vaid 20 Jpilasfirmat.
Oleme taas viga motiveeritud. Tootmine
“maskivabrikus” on jille tdies hoos!

B Purkide kogus

POLVA OF TARTU LAAT  POLVA KOOLI
JOULULAAT JOULULAAT
FINANTSARUANNE

Kasumiaruanne (oktoober 2017- aprill 2018)

Tabel 2. Kasumiaruanne

EESTI OF LAAT

eurod

1. TULUD

352€

2. KULUD




2.1 Materjal,varustus

151.33€

2.2 Muud kulud

29.16€

KULUD KOKKU

180.49€

Aruandeperioodi kasum

171.51€

Bilanss (23.04.2018)

Tabel 3. Bilanss

AKTIVA

PASSIVA

Raha 127€ | Volad

0,00 €

Materjal ja varud 0 € | Aktsiakapital 80€

PGhivara 0 € | Kasum

171,51€

KOKKU 127€ | KOKKU

251,51€

ISIKLIKUD KOGEMUSED

Firma litkmed (paremalt) Greete Mértson,
Jan-Mattias Kottise, Anhelika Lodeson ja
(koige ees) Katriin Kottisse.

Firmajuht Greete Miirtson:

Kodige keerulisem ja kindlasti kogemuste
rikkaimaks saab pidada oma ametit selles
Opilasfirmas- firmajuht. See on iks
omaette keeruline amet, kuid olin selleks

valmis. Minu jaoks tdhendab iihe firma
juhtimine palju t66d ning vaeva ja niitid
tagasi vaadates oktoobrisse olen véga
onnelik selle iile mida me siiani
saavutanud oleme. Olen Oppinud nigema
asju teise pilguga, arvestama teiste soovide
ja huvidega. Olen arendanud kindlasti oma
suhtlemisoskust ja nidgema pilti, kui
tervikut. Kindlasti {iheks suureks plussiks
firmaga tegutsemise juures on tihtacgadest
kinnipidamine. Varem on kindlasti seda
vaja ldinud, kuid opilasfirmaga arenedes ja
tootades oli see oskus eriti vajalik. Olen
adrmiselt onnelik ,et oleme suutnud luua
midagi nii looduslikku ja menukat kui
seda on meie toode ja koos selle tootega
arenedes ja kasvades, kasvasin ka ise.
Opilasfirma andis mulle palju teadmisi ja
oskusi erinevates situatsioonides ja Opetas



kdituma ja lahendusi otsima. Olen viga
tanulik selle kogemuse eest ja kindlasti
kasutan neid ka edaspidises elus, mil vaid
neid voiks vaja minna.

Turundus- ja reklaamijuht Jan-Mattias
Kottise:

Olles 1iihe Opilasfirma turundus- ja
reklaamijuht kogesin ma palju. Oppisin,
kuidas kasutada erinevaid programme ja
suutsin ka omaenda stiili graafilises
disainis véljendada. Kogu protsess oli
huvitav ja meeldiv. Sain tegeleda asjadega,
mis mulle reaalselt meeldivad ja luua oma
originaalsetel ideedel poOhinevaid
kujundusi. Tehes firmale erinevaid
graafikaid pani mind ka tdhele {ihe
triikifirma meeskond, kes pakkus mulle
vOimalust end tulevikus nende juures
proovile panna. Kdik iilesanded olid mulle
joukohased ja 15busad tiita. Opilasfirma
protsessis osalemise eest olen ma iilimalt
tanulik. Oppisin palju uut, mida tulevikus
ilmselt mul ka tarvis ldheb, kuna juba
praegu tunnen, et olen ettevottlik. Lisaks
sellele olen oOnnelik, et sain firma luua
koos kolme kauni ning andeka noore
neiuga. Opilasfirmaga veedetud aega ei
vahetaks ma millegi vastu.

Tootmisjuht Anhelika Lodeson:

Olen suure kogemustepagasi vOrra niiiid
kindlasti rikkam! Kui otsustasin kaasa teha
selles Opilasfirmas, ei suutnud ma uneski

OPILASFIRMA TULEVIK

ette nidha, kui meeldivaks ja ainulaadseks
see kogemus voib kujuneda. Kdige enam
arenesin meeskonnas tood tehes. Sai
selgeks kui raske voib olla kompromisside
leidmine. Uheks takistavaks teguriks
firmas osalemisel vdiksin pidada kisipalli
voistlusi, mis sattusid enamusest laatadest
tapselt samale péevale Vo1
nddalavahetusele. Seetottu sain vihem osa
laatadel, kuid andsin oma panuse
tootmisse. Kindlasti dppisin palju tooteid
tehes, neid arendades ja vilja tootades,
koostisosade mdju  uurides, laatadel
suheldes, Oppisin, kuidas hirmust ja
ndrveerimisest 1ile saada. Olen viga
onnelik, et olen saanud to6tada nii toredate
ja abivalmite kaaslastega. See oli lausa
lust!

Finantsjuht Katriin Kottisse:

Ei1 oleks kunagi osanud arvata, et just mina
voiksin saada firma finantsjuhiks ja sellega
tdielikult hakkama saada. Minu vastutada
oli pearaamatu tditmine. Kuid
finantsjuhina ei piirdunud minu t66 ainult
arvutustega, vaid sain ka palju kogemusi
muudes valdkondades. Sain kogemuse
ettevotluse alal ning Oppisin ka ennast
palju rohkem tundma. Kuna kéiisin ka
paljudel laatadel, siis arendas see kindlasti
ka minu suhtlemisoskust ja ka oskust tulla
toime pingelistes olukordades. Uldjoontes
oli firma tegemine vdga hea, Opetlik ja
silmaringi avardav kogemus.

Meie dpilasfirma Idpetab oma tegevuse juunis 2018. Oleme véga rahul oma tegevusaastaga,

kuid ei née sellisel kujul véimalust suvel jétkata.



TANUSONAD

Meiega tegid koost6dd ja andsid ndu: Kaia Tamm, Lota Vana, Tiia Viilu, Anu Otsing, Kristel
Metssare, Maarja Volt, Mesiveski OU.

Eriline tdnu kuulub siiski just meie vanematele, kes aitasid meil kujundada Spilasfirma
Skinkaifi selliseks nagu see on.

§ CHARLOT

Polva

GUmnaasium
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