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ÕF Stuupak toodab fliismaterjalist 
sall-kapuutse. Oleme müünud oma 
toodet Junior Achievement-i õpilas- 
firmalaatadel Pärnus, Raplas ning 

Tallinnas. Laatadel on meid saatnud 
edu: on kiidetud toote kvaliteeti, praktilisust 

ja ka müügitööd. 
Oleme saanud kogemusi nii müügi,  

meeskonnatöö, suhtlemise ja ka 
õmblemise osas. 

Samuti oleme õppinud, et firmadel 
pole sugugi kerge ärimaailmas läbi lüüa, 

kuna kõikjal on suur konkurents. 
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Meie missiooniks on tuua turule 
kapuuts-sall nendele inimestele,  
kes ei armasta mütse kanda ja  

ka kõigile, kes soovivad, et nende 
pea ja kael oleksid soojas. Samas  
pöörame rõhku ka sellele, et toode  

näeks hea välja ning inimene tunneks 
end hästi seda kandes. 
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Eesmärkideks seadsime: 
 

• Saada kogemusi ettevõtlusest ja      
äritegevusest  

• Arendada müügioskust 
• Tuua turule innovaatiline toode 

• Leida uusi tutvusi 
• Õppida meeskonnatööd 
• Arendada vastutustunnet 
• Toota kvaliteetseid tooteid 

• Osaleda võistlusel “Parim õpilasfirma 
2009”  
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Algkapital                            625.- 
Käive                                 5950.- 
Kogukasum                       3040.- 



 

 3 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

�����"�&����������%'����(��
�"����
���)))�

*

��(��
�*

��(��
�*

��(��
�*

��(��
� ���� *����������*����������*����������*���������� ����
Meie majanduse õpetaja Margot Sarv on  

läbinud Junior Achievementi õpetajakoolituse 
ning õpetab Kohila Gümnaasiumis majandust  
just Junior Achievementi programmi järgi, kus  
üheks etapiks on oma õpilasfirma loomine. Kui 

õpetaja rääkis meie klassile õpilasfirmast tundsid 
paljud oma õpilasfirma loomisest huvi, kuid ideed  
ei leitud ning ilma ideeta jäid paljud potensiaalsed 
õpilasfirmad loomata. Meie aga võtsime julguse  

kokku ning lõime firma esialgu ilma ideeta. Õpetaja 
andis meile paar nädalat aega, et leiaksime huvitava 
idee – selleks tegime ka majanduse tunnis erinevaid 

grupitöid, kus grupid pakkusid välja võimalikke variante,  
millega õpilasfirma võiks tegeleda. Paraku tundus meile, 

et kõik välja pakutud ideed on juba turul ning midagi  
uudsat on raske leida. Raskus sai aga ületatud ja  

idee sai leitud ning siis hakkas äsjaloodud õpilasfirma 
STUUPAK tegutsema. 

 
 
 
 

Nagu eelpool mainitud tuli leida toode, mis oleks  
meile jõukohane toota. Pärast paari nädalast ajurünnakut leidis  

meie õpilasfirma direktor Janne, et võiksime hakata tootma  
kapuuts-salle. Ta seletas meile ära, et see kujutab endast sooja  

fliismaterjalist kapuutsi, mille alla äärde on õmmeldud sall. 
 Meile tundus see väga hea ideena, kuna Eesti turul pole  

selliseid kapuuts-salle. Toode välja mõeldud, pidime  
mõtlema ka sellele, kas see ikka tasub ära. Leidsime selle 

 toote plussid ja miinused. Pluss poolele märkisime  
ära, et kapuuts-sall on soe ning kaitseb tuule ning sademete eest  

ning samal ajal hoiaba soengut korras, see on kindlasti  
väga kasulik neile, kes ei armasta kanda mütse või kes hoolivad  
oma soengu eest rohkem kui tervise eest. Kapuuts-salle on ka  

väga hea kasutada ka siis, kui jopel on kapuuts olemas, kuid mis on 
 aga õhuke ning ei hoia sooja, sellisel juhul on väga hea panna  

meie kapuuts-salli sinna alla. Suureks plussiks on ka see,  
et see näeb kaunis välja ning ka noored ei häbene seda kanda. 
 Miinuseks leidsime, et seda on raske teha, on mõeldud rohkem 

 naissoost isikutele ning ei sobi  inimestele, kes armastavad mütse. 
 Leidsime, et plusse on rohkem kui miinuseid 

 ning võtsime Janne idee suure aplausiga vastu.  

Õpilasfirma STUUPAK ning nende peas on näha nende toodet –  
kapuuts-sallid 
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Olime läbinud juba kaks etapi õpilasfirma loomiseks, kui 
avastasime, et igal  firmal on vaja nime ning meil see 

puudus. Esimesena proovisime jälle ajurünnakut. 
Kirjutasime variante paberile igal võimalikul vabal hetkel 
– koolis, peale kooli, kes autokoolis, kes muid kohustusi 
täites, kuid firma ei tahtnud endale kuidagi sobivat nime 
leida. Kuid ühel päeval sattus õpilasfirma finantsdirektor 

Pihel mõtlema sõnade tagurpidi kirjutamise üle. Ta ei 
mõelnudki õpilasfirmale, kui kirjutas igasuguseid sõnu 
tagurpidi. Korraga sattus ta mõtlema kapuutsidele ning 

kirjutas sõna kapuuts tagurpidi. Ta hakkas kokku 
lugema, mis sõna sealt tuli ja leidis selle sõna olevat 

leidliku ning omapärase, kuid samas ka piisavalt lihtsa 
hääldamiseks ning meelde jätmiseks, Ta kordas mõttes 
seda sõna: “Stuupak” ja leidis, et firmale sobiks selline 

nimi. Pihel rääkis sellest teistele ning nii saigi firma 
STUUPAK endale nime. Hiljemalt leidsid ka teised 

tüdrukud, et stuupaki esitähtedest tulevad täpselt meie 
toodet iseloomustavad sõnad: S nagu soe, T nagu 

tuulekaitse, U nagu uudne, U nagu unikaalne, P nagu 
praktiline, A nagu asjalik ning K nagu kaunis.  
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Õpilasfirmal oli nüüdseks olemas nii idee kui ka nimi, kuid 
ainuüksi ideest ei piisanud – tuli hakata tootma. Janne oli 
teinud kodus lõike, kuidas kapuutse välja lõigata ning oli 
valmis meid ka õpetama, kuidas õmmelda. Esimeseks 

laadaks ei olnud meis aga piisavalt potensiaali, et õppida 
õmmelda ning seega tegi Janne terve töö ise ära. Rapla 

laadaks aga pani meie firma direktor oma sõna maksma ning 
kõik õpilasfirma liikmed õmblesid ise kapuutse. Avastasime, 

et kapuuts-sallide tegemine polegi nii lihtne – lõige tuleb 
väga täpselt joonistada ning veel täpsemalt välja lõigata. 

Kuna ülemine kapuutsi osa on kahekordne, siis on ka kaks 
eraldi osa, mis tuleb kokku õmmelda. Õmblemistöö pole 

sugugi nii lihtne kui tundub ja kui õmblemisjoon ei olnud otse, 
tuli see üles harutada, et pakkuda parimat kvaliteeti. Nii 

mõnigi kord tekkis tunne asjad nurka visata ning lõpetada 
õmblemine, kuid ajasime selja sirgu ning õmblesime seni 

kuni ilus kapuuts-sall sai valmis. Selleks, et see näeks parem 
välja ja ei oleks tavaline, lisasime sinna kaunistuse, mida 

saab ka soovi korral ära võtta. Tooteid on võimalik 
valmistada eri värvidega ning sinna saab lisada ka eri 

kaunistusi (näiteks prossid, lipsud jms.)  
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Paremal asuv pildil on kujutatud Maslow’i inimvajaduste hierarhiat. 
Selle põhjal võib järeldada, et meie toode rahuldab nelja vajadust: 
turvalisusvajadust, kuuluvusevajadust, tunnustusvajadust ning ka 
eneseteostusvajadust. Kuidas? 
Kapuuts-sall kaitseb tuule ning sademete eest. Inimesed, kes seda 
kapuutsi kannavad võivad olla kindlad, et tugev tuul ei pane nende 
pead valutama ning sademetest märg pea ei põhjusta 
külmetushaigusi. See tagab neile turvalisuse, et nende tervis on 
kaitstud.  
Isikud, kes kannavd seda kapuutsi, mis näeb hea välja, mida võib 
kanda nii igapäevaselt kui ka pidulikemal puhkudel võivad olla 
kindlad, et ka nende kuuluvusvajadus on rahuldatud, kuna nad 
kuuluvad nende inimeste hulka, kes teavad, mis on kena ja ka 
praktiline. 
Kapuuts-sall näeb hea välja ning on teeninud palju komplimente. 
See püüab tänaval silma, kuna on ainulaadne. See on omamoodi 
ilus aksessuaar, mis kuidagi märkamata ei saa jääda. Seega saab 
ka rahuldatud tunnustusvajadus. 
Kuidas saab aga kapuuts-sall rahuldada eneseteostusvajadust?  
Inimesel, kes ostab kapuuts-salli, on võimalik muuta selle välja 
nägemist. Kui ta ühel päeval tunneb, et talle ei meeldi see 
kaunistus, mis sall-kapuutsil on, siis saab ta seda vahetada ning 
disainida midagi ise sinna peale ja nagu on teada, siis enda 
disainitud asi on juba eneseteostus.  
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Kõige esimese müügikogemuse saime õpilasfirmade 
laadal Pärnus, kus klientidega suhtlemine ei osutunud 
meiele raskuseks ning selle eest saime ka eripreemia. 
Sellest saime julgust pakkuda inimestele oma toodet 
veelgi julgemalt ning seda tegimegi Rapla laadal, kus 
ei jäänud meie aktiivsus märkamatuks. Rapla laadal 

saime ka ajaleht “Nädaline” eripreemia. Nendelt 
laatadelt õppisime, et müügiedu saavutamiseks tuleb 

inimestega suhelda ja oma tootesse uskuda. Oma 
kogemustepagasit täiendasime Tallinna 

Õpilasfirmadelaadal, kus oli koolitus, kuidas paremini 
klientidega suhelda ning neile läheneda. Avastasime, 

et kõige tähtsam on oma toodet tutvastada, mitte ainult 
müüa. Seda rakendasime ka viimasel õpilasfirmade 
laadal Kristiine keskuses, kus esimestel tundidel ei 
läinud müük just kõige paremini, kuid lõpus kehtis 

meie kohta lause: “Algul ei saa vedama, pärast ei saa 
pidama.” Oleme kindlad, et saadud kogemusi saame 
rakendada ka eesoleval õpilasfirmade laadal Põhja-

Norras.  
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Selleks, et õpilasfirmas ei oleks paigalseisu tuleb toodet 

täiustada. Esialgsed sall-kapuutsid olid ilma kaunistusteta, 
kuid leidsime, et need on liiga tavalised ja oli tunne, et midagi 
on justkui puudu. Siis ostsime prosse, märke ning lilli, mida 
saab kapuutsile kinnitada ning tulemus oli märksa parem – 

kapuutsid olid ilmekamad ning kenamad. Kuna aga prossid ja 
lilled maksid palju, siis õmblesime lipsud, mida saab sinna 
kinnitada. Edasipidi üritame kapuutsi sisemise fliisist osa 

asendada voodriga. Samuti on plaanis teha ka karvaseid ääri 
ning ette kinnitamiskoht. Plaanis on ka hakata kapuutse 

tootma ka meestele. Seega arenemisruumi jätkub. 

Õpilasfirma STUUPAK Pärnu Õpilasfirmade laadal 
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Ehk teadma oma tugevusi, nõrkusi, võimalusi ja ohtusid. 

Ohud 
- Kooli kõrvalt võib jääda 
aega puudu 
- Konkurentsi tekkimine 
- Huvi vähenemine 

Võimalused 
- Suurema turu vallutamine 
- Kasvav nõudlus 
- Sihtgrupi laiendamine 
toote täiustamise kaudu 
- Koostöö võimalused  

Nõrkused 
- Vähene tööjõud 
- Võrreldes teiste ÕF 
toodetega on kallis 
- Mõeldud enamasti ainult 
naissoost isikutele 
- Kogemuste vähesus 

Tugevused 
- Ainulaadne ning uudne 
toode Eesti turul 
- Praktiline 
- Hea suhtlemisoskus 
- Käsitsi tehtud  
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Rapla – 11 
kapuutsi 

Tallinn – 13  
kapuutsi 

 
 

Pärnu – 8 
kapuutsi 
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Õpilasfirma STUUPAK on müünud oma tooteid 
õpilasfirma laatadel nii Pärnus, Raplas kui ka 

Tallinnas ning tutvuste kaudu. Samuti on pakutud 
meile müügivõimalusi enda koolis, Kiili 

Gümnaasiumis ja ka Raplamaa Ettevõtlike Naiste 
Päeval. Samuti viime ka oma toote välisturule, 

nimelt Norras toimuval õpilasfirmade laadal müüb 
ÕF STUUPAK oma toodet. On valmimas ka 

koduleht, kus on võimalik endale tellida sobivat 
värvi ning enda valitud kaunistusega kapuutsi. 

�		��������������		��������������		��������������		������������� ����

Laatadel pole meie jaoks kõige tähtsam toodete maha müümine, 
vaid just selle tutvustamine inimestele. Paljud pole näinud ega 
kuulnud midagi kapuuts-sallist ning seetõttu vajab klient tootest 
ülevaaded. Klientidele lähenedes lähtume faktist, et arvatavasti 
pole ta veel kohanud sellist toodet. Järgnevalt uurime, kas nad 
soovivad sellest rohkem teada ning üldjuhul on vastus jaatav. 

Anname kliendile ülevaate, mida kujutab endast kapuuts sall, mis 
on selle plussid kliendi jaoks ning anname võimaluse proovida, 

kuidas neile see sobib ja mis värv sobib. Teadlikud tootest, viime 
isikud kurssi sellega, et seda saab kasutada ka väga hästi kingina. 
Kuna õpilasfirmade laadad on olnud just sellisel ajal, kus kingiidee 

kulub ära (jõulud ning sõbrapäev), siis ostjateks kujunenud nii 
nais- kui ka meessoost isikud ning noored kui ka vanemad 

inimesed. 
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Ilma reklaamita ei saada ühestki firmast midagi teada. 
Õpilasfirma STUUPAK on end tutvustanud meedias: 
 
Kohila Valla infoleht                       Detsember 2008 
Rapla Vallaleht                              Detsember 2008 
Nädaline                                        Detsember 2008          
Eesti teataja                                           Märts 2009  
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Realiseerimise netokäive:          5950.00                                                Materjal:                2000.00 
                                                                                                         Kaunistused:          740.00 
                                                                                                                 Muud kulud:           170.00 
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Algkapital:                                                  625.- 
Aruandeperioodi kasum:                          3040.-           

Raha kassas:                                      2665.- 
Varad laos:                                           600.- 
Tooraine varud:                                    400.- 
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Tegevdirektor 
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Tuli mõttele toota kapuuts-salle 
 
Sõlmib ning allkirjastab lepinguid 
 
Otsustab, kus osaleda 

Finantsdirektor 

���������������������������������������� ����
Raamatupidamise korrastamine 
 
Toote valmistamiseks vajaliku 
tooraine muretsemine 
 

Müügidirektor 
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Osalemine toote arendamises ning 
täiustamises. 
 
Müügialaste suhete täiustamine 

Personalijuht 
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Lahendab meeskonnas tekkinud 
probleeme 

Turundusjuht 
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����Müügikoha kaunistamine 

 
Firma reklaamimine 
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����Õpilasfirma on meile õpetanud, et meeskonnatöö pole sugugi 

nii lihtne kui paistab. Ühisele avamusele on tihti raske jõuda, 
kuid see on õpetanud kompromissi leidma. Samuti oleme 

õppinud üksteist paremini tundma, avastanud oma 
võimalused ettevõtluses. Suur pluss õpilasfirma puhul on see, 

et see annab kaasa kogemustepagasi, uusi tuttavaid ning 
arendab ka silmaringi. Samuti on arendab õpilasfirma 

suhtlemisoskust ja tõstab enesekindlust. Oleme õppinud, 
kuidas läheneda erinevatele inimestele ning kuidas hoida oma 

toodet pidevas arengus. On ka olnud raskusi – tülid firma 
liikmete vahel erinevate arvamuste pärast ja õmblemisvaev, 

kuid oleme alati suutnud lõpuks leida ühise keele, et 
kompromissid lahendada ja tahtejõu, et kapuuts-salle 

õmmelda. Seega tegemata pole meil midagi jäänud. Oleme 
õppinud, et tähtis pole alati see, et saaks toote maha müüa, 

vaid just see, kuidas teatud toode ning firma inimestele 
meelde jääks. Võib julgelt öelda, et õpilasfirma on andnud 

meile palju nii positiivseid kogemusi, et plaanime ka tulevikus 
kapuuts-sallide tootmisega edasi tegeleda.�
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Margot Sarv  – suur tänu targa nõu, innustamise ja hea abi  
eest. Tema on isik, kelleta ei eksisteeriks meie õpilasfirmad. 
Kohila Gümnaasium  – suur tänu andmaks meile rahalise 
võimaluse esindada meie kooli õpilasfirmade laatadel üle Eesti. 
Junior Achievement – aitäh, et olete loonud võimaluse 
luua õpilasfirma ning andnud võimalusi oma toodete müügiks 
 

Õpilasfirma STUUPAK 
erinevatal laatadel: vasakul 
STUUPAK Kristiine laadal , 
keskel Pärnu laadal ning 
paremal pildil Rapla laadal. 


